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Liebe Haseldorferinnen und Haseldorfer,
die ersten Monate des Jahres liegen bereits hinter uns, und 
der Winter hat uns in diesem Jahr deutlich länger begleitet 
als gewohnt. Besonders der Januar und Februar waren ge-
prägt von mehreren Wochen anhaltendem Winterwetter 
mit Frost, Schnee und glatten Straßen. Diese Zeit hat viele 
Menschen vor Herausforderungen gestellt – im Alltag, auf 
dem Weg zur Arbeit, in der Schule oder beim Einkaufen.

Umso wichtiger ist es, dass in solchen Situationen viele 
zusammenhelfen. Der gemeindliche Winterdienst an un-
seren öffentlichen Gebäuden, Bushaltestellen und wichti-
gen Wegen wurde in dieser Saison von unserem Bauhof 
übernommen. Die Mitarbeiter waren in den vergangenen 
Wochen oft von früh morgens bis spät abends, teilweise 
auch an Wochenenden und Feiertagen, im Einsatz, um 
Wege zu räumen und zu streuen. Für diesen engagierten 
Einsatz möchte ich mich im Namen der Gemeinde ganz 
herzlich bedanken.

Auch der große Teil der Haseldorferinnen und Haseldor-
fer ist seiner Räum- und Streupflicht vorbildlich nachge-
kommen und hat Gehwege und Grundstücksbereiche si-
cher gehalten. Dieses verantwortungsvolle Verhalten ist 
ein wichtiger Beitrag für die Sicherheit im Dorf und zeigt 
einmal mehr, dass in Haseldorf viele Menschen bereit 
sind, Verantwortung zu übernehmen.

Leider gibt es aber auch immer wieder einige wenige, die 
ihrer Pflicht nicht nachkommen. Nicht geräumte oder 
nicht gestreute Gehwege können schnell zu einer Gefahr 
werden – besonders für ältere Menschen, Kinder oder 

Menschen mit eingeschränkter Mobilität. Ich möchte da-
her alle noch einmal freundlich, aber deutlich daran er-
innern, ihrer gesetzlichen Verpflichtung nachzukommen 
und damit zur Sicherheit aller beizutragen.

Neben den winterlichen Herausforderungen beschäftigt 
uns als Gemeinde auch eine weitere wichtige Aufgabe: die 
Vorbereitung auf mögliche Krisensituationen. Die welt-
politische Lage ist weiterhin angespannt – der Krieg in 
der Ukraine, der Krieg und die Entwicklungen im Na-
hen Osten und viele weitere Konflikte zeigen, wie schnell 
sich Rahmenbedingungen verändern können. Auch auf 
kommunaler Ebene müssen wir uns darauf einstellen, in 
besonderen Lagen handlungsfähig zu bleiben und für un-
sere Bürgerinnen und Bürger verlässliche Strukturen vor-
zuhalten.

Mit dem Neubau der Sport- und Vereinshalle gehen wir 
hier einen wichtigen Schritt in Richtung Krisenvorsor-
ge. Die Halle wird künftig auch als Notfall-Infopunkt der 
Gemeinde dienen und im Ernstfall ein zentraler Anlauf-
punkt für die Bevölkerung sein. Dort können Informa-
tionen gebündelt werden, Hilfe koordiniert werden und 
Menschen einen sicheren Ort finden. Damit erfüllt die 
neue Halle nicht nur eine wichtige Funktion für Schule, 
Sport und Vereinsleben, sondern auch für die Sicherheit 
und Resilienz unseres Dorfes.

Parallel dazu laufen in unserer Gemeinde weitere Projek-
te, die Haseldorf in den kommenden Jahren prägen wer-
den. Der Neubau der Sporthalle steht kurz vor der Fer-
tigstellung, und auch die Planungen für den Neubau der 
Grundschule Haseldorfer Marsch gehen weiter voran. 
Diese Investitionen stärken unsere Infrastruktur und sind 
zugleich ein klares Bekenntnis zu Bildung, Gemeinschaft 
und Zukunftsfähigkeit.

Ich danke allen, die sich in unserer Gemeinde engagieren 
– ob im Ehrenamt, in Vereinen, in der Feuerwehr, in der 
Schule oder in vielen anderen Bereichen des Dorflebens. 
Dieses Engagement ist das Fundament unseres Zusam-
menlebens und macht Haseldorf zu dem Ort, den wir alle 
schätzen.

Mit herzlichen Grüßen 
Ihr Daniel Kullig 
Bürgermeister der Gemeinde Haseldorf

Auf großes Interesse ist die 
Gedenk- und Informa-

tionsveranstaltung zum 50. 
Jahrestag der Sturmflut vom 
3. Januar 1976 gestoßen. Rund 
200 Besucherinnen und Besu-
cher kamen am 17. Januar in 
den Haseldorfer Hof, um ge-
meinsam an die dramatischen 

Ereignisse von damals zu erin-
nern. Der Saal war bis auf die 
letzte Ecke gefüllt – ein deut-
liches Zeichen dafür, wie sehr 
dieses Thema die Menschen in 
unserer Gemeinde auch heute 
noch bewegt. Viele nutzten die 
Gelegenheit, um mehr über die 
Ereignisse von 1976 zu erfah-

ren oder eigene Erinnerungen 
auszutauschen. Besonders be-
eindruckend waren die histori-
schen Bilder und Filmaufnah-
men, die einen eindrucksvollen 
Einblick in die damalige Situa-
tion in der Haseldorfer Marsch 
gaben.

Ein besonderer Dank gilt den 
Referenten des Nachmittags. 
Adolf Bergmann berichtete als 
Zeitzeuge aus seiner Zeit bei 
der Bundeswehr eindrucksvoll 
von den Einsätzen während der 
Sturmflut. Astrid Tumforde hat 
aus ihrem Familienarchiv eine 

Großes Interesse an Gedenkveranstaltung zur Sturmflut von 1976
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Die Planungen sind in den 
vergangenen Monaten 

weiter vorangeschritten, aller-
dings wird sich der Zeitplan 

etwas verzögern. Im laufenden 
Bauleitplanverfahren wurde 
festgestellt, dass ein forma-
ler Verfahrensschritt in der 

Gemeinde Haselau nicht ord-
nungsgemäß durchgeführt 
wurde. Dieser Fehler kann je-
doch durch ein sogenanntes 

ergänzendes Verfahren geheilt 
werden. Die öffentliche Ausle-
gung wird dort nun ordnungs-
gemäß nachgeholt. Dadurch 
verschiebt sich das Verfahren 
voraussichtlich um etwa drei 
Monate. Nach aktuellem Stand 
sollen die abschließenden Be-
schlüsse im Sommer gefasst 
werden. Unser Dank gilt den 
Bürgerinnen und Bürgern, 
die die Gemeinde auf diesen 
Verfahrensfehler aufmerksam 
gemacht haben. Solche Hin-
weise helfen dabei, Planungs-
verfahren transparent und 
rechtssicher umzusetzen. Die 
Gemeinde verfolgt weiterhin 
das Ziel, ein gut integriertes 
Gewerbegebiet zu entwickeln, 
das ortsansässigen Betrieben 
Entwicklungsmöglichkeiten 
bietet und die wirtschaftliche 
Zukunft Haseldorfs stärkt. 
Über den weiteren Fortgang 
werden wir selbstverständlich 
informieren.

Präsentation erstellt und mit ein-
drucksvollen Bildern und Ge-
schichten die Zeit ein Stück zu-
rückgedreht. Die sehr persönli-
che Atmosphäre, viele Gespräche 
bei Kaffee und Kuchen sowie die 

zahlreichen positiven Rückmel-
dungen machten deutlich: Die-
se Veranstaltung war für viele 
Menschen etwas Besonderes. Sie 
bot Raum für Erinnerung, Infor-
mation und Begegnung. Die Ge-

meinde Haseldorf bedankt sich 
herzlich bei allen Gästen, Zeit-
zeugen und Rednern für ihre Bei-
träge sowie bei den vielen Hel-
ferinnen und Helfern im Hin-
tergrund, die mit großem En-

gagement zum Gelingen dieses 

Nachmittags beigetragen haben. 

Es war eine rundum gelungene 

Veranstaltung, die noch lange in 

guter Erinnerung bleiben wird.

Neues Gewerbegebiet am Ortseingang
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Die Gemeinde Haseldorf 
lädt alle Bürgerinnen und 

Bürger herzlich zu einer Ein-
wohnerversammlung am Mitt-
woch, den 29. April 2026, um 
19.00 Uhr im Haseldorfer Hof 
ein.

Im Mittelpunkt des Abends ste-
hen zwei wichtige Zukunftsthe-
men für unsere Gemeinde: der 
kommunale Wärmeplan der Ge-
meinde Haseldorf sowie mög-
liche Windkraftanlagen in der 
Haseldorfer Marsch.

In der Einwohnerversammlung 
möchte die Gemeinde über den 
aktuellen Stand der Planungen 
informieren, Hintergründe erläu-
tern und mögliche Chancen und 
Risiken offen darstellen. Gleich-
zeitig soll der Abend Raum für 
Fragen, Hinweise und Anregun-
gen aus der Bürgerschaft bieten.

Einwohnerversammlungen sind 
in Schleswig-Holstein ein wichti-
ges Instrument der kommunalen 
Beteiligung. Sie dienen dazu, die 

Einwohnerinnen und Einwohner 
frühzeitig über bedeutende The-
men der Gemeinde zu informie-
ren und ihre Meinungen, Erfah-
rungen und Einschätzungen in 
die weiteren Beratungen einzu-
beziehen. Beschlüsse werden in 
einer Einwohnerversammlung 
zwar nicht gefasst – diese trifft 
weiterhin die Gemeindevertre-
tung – die Hinweise und Rück-
meldungen aus der Bevölkerung 
fließen jedoch in die politischen 
Entscheidungsprozesse ein und 
sind für die weitere Arbeit von 
großer Bedeutung.

Alle Haseldorferinnen und Ha-
seldorfer haben im Rahmen der 
Versammlung die Möglichkeit, 
Fragen zu stellen, ihre Sichtwei-
sen einzubringen und sich aktiv 
an der Diskussion zu beteiligen.

Die Gemeinde Haseldorf freut 
sich über eine rege Teilnahme 
und einen offenen Austausch zu 
diesen wichtigen Zukunftsthe-
men unserer Gemeinde.

Einwohnerversammlung in Haseldorf

 Liebe Bürger und Bür-
gerinnen von Haseldorf, 
alle Sitzungen der Ge-
meindevertretung und 
seiner Ausschüsse sind 
grundsätzlich öffent-
lich, sofern nicht per-
sonelle oder vertragli-
che Angelegenheiten verhandelt 
werden. Alle Sitzungen beginnen 
in der Regel um 19:30 Uhr. Zu Be-

ginn der Sitzungen be-
steht für alle Einwohner 
die Möglichkeit, Fragen 
zu stellen. Nutzen Sie 
bitte diese Gelegenheit, 
sich einzubringen und 
zu beteiligen. Die Ta-
gesordnungen zu den  

Sitzungen finden Sie im In-
ternet unter: www.amt-gee-
st-und-marsch-suedholstein.de

Sitzungen der Gemeindevertretung und  
Ausschüsse der Gemeinde Haseldorf sind öffentlich!

Nächste Sitzungen der Gemeinde Haseldorf:
29.04.2026	 19.00 Uhr Einwohnerversammlung 
		  Großer Saal, Haseldorfer Hof

09.06.2026	 19.30 Uhr Sport-, Kultur-, Sozial- und  
		  Umweltausschuss Feuerwache Haseldorf, 		
		  Hauptstraße 24 a, 25489 Haseldorf

10.06.2026	 19.30 Uhr Bauausschuss 
		  Feuerwache Haseldorf, Hauptstraße 24 a,  
		  25489 Haseldorf

11.06.2026	 19.30 Uhr Finanzausschuss 
		  Feuerwache Haseldorf, Hauptstraße 24 a,  
		  25489 Haseldorf

25.06.2026	 19:30 Uhr Gemeindevertretung Haseldorf 
		  Feuerwache Haseldorf, Hauptstraße 24 a,  
		  25489 Haseldorf
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Vier neue Bäume für das Kita-Außengelände

Am 3. Dezember 2025 wur-
de das Außengelände der 

Kita Haseldorf um vier neue 
Bäume bereichert. Dank des 
Engagements des Kita-För-
dervereins konnten vier Kuge-
lahorn-Bäume angeschafft und 
gepflanzt werden. Der Förder-
verein hatte zuvor erfolgreich 
einen Förderantrag bei der 
Jagdgenossenschaft gestellt, die 
die Finanzierung der Bäume 
übernommen hat.

Bei der Pflanzaktion unterstütz-
ten mehrere Beteiligte tatkräf-
tig: Bürgermeister Daniel Kul-
lig, Jagdvorsteher Thomas Kör-
ner, der Amtsbauhof sowie die 
Baumschule Ringel, die die Bäu-
me geliefert und vor Ort plat-
ziert hat. Durch dieses schöne 
Gemeinschaftsprojekt entste-
hen auf dem Kita-Gelände künf-
tig natürliche Schattenspender. 
Gerade an warmen Tagen wer-
den die neuen Bäume den Kin-
dern ein angenehmes und grünes 
Umfeld zum Spielen bieten. Nun 

dürfen die Kugelahorne erst ein-

mal in Ruhe anwachsen. Die Vor-

freude ist groß, wenn im Früh-

jahr die ersten Blätter sprießen 

und das Außengelände noch ein 

Stück grüner wird. Ein herzliches 

Dankeschön gilt allen Beteilig-

ten, die dieses Projekt möglich 

gemacht haben. Es ist ein schö-

nes Beispiel dafür, was durch ge-

meinsames Engagement in un-

serer Gemeinde entstehen kann.

Mähroboter sind in vielen 
Gärten inzwischen eine 

große Hilfe. Sie sorgen auto-
matisch für einen gepflegten 
Rasen und nehmen viel Arbeit 
ab. Gleichzeitig können sie je-
doch für kleine Wildtiere zur 
Gefahr werden – insbesondere 
in den Nachtstunden.

Vor allem Igel, aber auch Kröten, 
Eidechsen und andere nachtak-
tive Tiere sind unterwegs, wenn 
es dunkel wird. Da sie bei Ge-
fahr oft nicht fliehen, sondern 
sich zusammenrollen oder ru-
hig verharren, können sie von 
den Messern eines Mährobo-
ters schwer verletzt oder getö-
tet werden.

Aus diesem Grund appelliert 
die Gemeinde Haseldorf an al-
le Haus- und Gartenbesitzer, ih-
re Mähroboter möglichst nicht 
nachts fahren zu lassen. Bereits 

eine einfache Einstellung der 
Mähzeiten auf den Tag oder frü-
hen Abend kann helfen, viele 
Tiere zu schützen.
Ein Verbot plant die Gemeinde 
derzeit nicht. Stattdessen setzt 

man bewusst auf Eigenverant-
wortung und Rücksichtnahme 
der Gartenbesitzerinnen und 
-besitzer. Mit einer kleinen An-
passung der Einstellungen lässt 
sich viel für den Schutz unserer 

heimischen Tierwelt erreichen.
Wer seinen Mähroboter tagsüber 
laufen lässt, leistet damit einen 
einfachen, aber wichtigen Beitrag 
zum Natur- und Artenschutz di-
rekt vor der eigenen Haustür.

Rücksicht auf Igel & Co.: Mähroboter nachts ausschalten
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Mit einem Investitions-
volumen von rund 9 

Millionen Euro entsteht eine 
moderne 1,5-Feld-Halle, die 
etwa doppelt so groß ist wie 
die bisherige Sporthalle und 
künftig deutlich bessere Be-
dingungen für Schul- und 
Vereinssport bietet. Auf der 
Baustelle laufen die Arbeiten 
aktuell auf Hochtouren. Vor 
allem die Innengewerke befin-
den sich in der finalen Phase. 
In vielen Bereichen ist der Aus-
bau bereits weit fortgeschrit-
ten. So sind beispielsweise die 
Umkleidekabinen der Fuß-

baller sowie der gemeindliche 
Bereich im Obergeschoss mit 
seinen verschiedenen Räumen 
bis auf wenige Restarbeiten be-
reits fertiggestellt. Auch in der 
eigentlichen Sporthalle selbst 
sind große Fortschritte zu er-
kennen. Der Sporthallenboden 
ist bereits weitgehend fertig-
gestellt, lediglich der abschlie-
ßende Kautschuk-Oberbelag 
fehlt noch. Die Unterkonstruk-
tion für die Prallschutzwände 
wurde vorbereitet, ebenso die 
Akustikpaneele, die später für 
eine gute Raumakustik sorgen 
sollen. Parallel arbeiten derzeit 

mehrere Gewerke gleichzeitig 

an den letzten Bauabschnitten. 

Fliesenleger, Maler, Bodenleger 

und Elektriker befinden sich in 

den finalen Arbeiten, um die 

Halle Schritt für Schritt fertig-

zustellen.

Ein wichtiger nächster Schritt 
ist die Herstellung der Hausan-
schlüsse. Dafür sind noch Tief-
bauarbeiten notwendig, die in 
den vergangenen zwei Monaten 

aufgrund der Witterung nicht 
durchgeführt werden konnten. 
Der aktuelle Zeitplan sieht vor, 
einen Teilbereich der Anlage be-
reits Ende April in Betrieb zu neh-
men. Die vollständige Inbetrieb-
nahme der gesamten Sporthal-
le wird jedoch erst Ende Juni er-
folgen. Grund dafür sind unge-
wöhnlich lange Lieferzeiten für 
wichtige Bauteile, darunter die 
Fluchttüren der Sporthalle sowie 
die Tore zu den Geräteräumen.

Neubau der Sporthalle auf der Zielgeraden

In den vergangenen Tagen 
ist es in Haseldorf zu einem 

schweren Fall von Vandalis-
mus gekommen. Unbekannte 
Täter haben in der Zeit zwi-
schen Freitag, dem 6. März 
2026 und Montag, dem 9. März 
2026 zahlreiche Schmierereien 
am Gebäude der Grundschule 
Haseldorfer Marsch hinterlas-
sen. Betroffen waren mehrere 
Wände sowie auch Bereiche 
des Fußbodens.

Besonders erschreckend ist, dass 
unter den Schmierereien auch 
verfassungsfeindliche Symbole 
angebracht wurden. Auch die 
Fassade der neuen Sporthal-
le, die sich noch im Bau befin-

det, wurde mit Farbdosen be-
schmiert. Nach bisherigen Er-
kenntnissen haben sich die Tä-
ter unbefugt Zugang zum Bau-
grundstück verschafft und sind 
anschließend sogar auf das Bau-
gerüst geklettert, um dort weite-
re Schmierereien anzubringen. 
Neben dem erheblichen Sach-
schaden handelt es sich dabei 
um ein gefährliches Verhalten.

Die Taten stellen keine „Jugend-
sünde“, sondern eine Straftat dar. 
Der Schulträger, das Amt Gee-
st und Marsch Südholstein, hat 
bereits Strafanzeige bei der Po-
lizeistation Uetersen gestellt und 
Strafverfolgung beantragt.

Die Gemeinde Haseldorf bittet 
nun die Bevölkerung um Unter-
stützung. Wer in dem genann-
ten Zeitraum verdächtige Be-

obachtungen gemacht hat oder 
Hinweise zu den Tätern geben 
kann, wird gebeten, sich bei der 
Polizei oder direkt beim Bürger-
meister zu melden.

Solche Taten richten sich gegen 
Einrichtungen, die für unsere 

Kinder, unsere Vereine und die 
gesamte Dorfgemeinschaft ge-
schaffen wurden. Die Gemein-
de hofft daher auf Hinweise aus 
der Bevölkerung, damit die Ver-
antwortlichen ermittelt werden 
können.

Vandalismus an Schule und neuer Sporthalle – Gemeinde bittet um Hinweise
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Kontaktdaten:
Bürgermeister
Daniel Kullig
Mobil: 0152-55300162
Mail: daniel.kullig@bfh-haseldorf.de
1. stellvertretender Bürgermeister
Thomas Körner
Mobil: 0163-7677900
Mail: thomas.koerner@online.de
2.stellvertrende Bürgermeisterin
Dr. Madeleine Austinat
Mobil: 0176-23188635
Mail: madeleine.austinat@bfh-haseldorf.de

Direkt im Anschluss an 
die Inbetriebnahme der 

neuen Sporthalle beginnt das 
nächste große Projekt: der 
Neubau der Grundschule Ha-
seldorfer Marsch, die gemein-
sam mit der Gemeinde Hase-
lau getragen wird. Der Start 
erfolgt mit dem Abriss der 
bisherigen Sporthalle sowie 
des Sanitärbereichs der beste-
henden Grundschule. Geplant 
ist, dass in den Sommerferien 
die Bagger anrücken, um die 
alte Sporthalle und den Sani-
tärtrakt zurückzubauen und 
damit das Baufeld für den 
Schulneubau freizumachen. 
Unmittelbar danach sollen die 
Erd- und Gründungsarbeiten 
beginnen. Derzeit werden die 
notwendigen Ausschreibungen 
vorbereitet, während parallel 
die Bauabläufe abgestimmt 
werden. Nach aktuellem Stand 
sieht der Bauzeitenplan eine 
Fertigstellung der neuen Schu-

le im Sommer 2028 vor.
Für die Bauzeit werden die not-
wendigen Sanitäranlagen in be-
heizten Containeranlagen direkt 
an der Schule bereitgestellt, da-
mit der Schulbetrieb weiterhin 
reibungslos stattfinden kann. 
Parallel zur Gebäudeplanung 
beschäftigt sich eine Planungs-
gruppe bereits mit den zukünf-
tigen Freiflächen rund um Schu-
le und Sportanlagen. Erste Ide-
en für ein langfristiges Freiflä-
chenkonzept liegen bereits vor.

Für die kommenden zwei Jahre 
ist vorgesehen, im Bereich zwi-
schen Kita und neuer Sporthal-
le einen neuen Schulhof zu ge-
stalten. Dieser Bereich wird zu-
nächst als Übergangslösung die-

nen, soll aber später dauerhaft 
Teil des Freif lächenkonzepts 
werden. Geplant ist unter an-
derem ein „grünes Klassenzim-
mer“, das Unterricht und Aufent-
halt im Freien ermöglichen soll.

Schulneubau startet nach Abriss der alten Sporthalle

Auch in diesem Jahr hat sich 
Haseldorf wieder an der 

landesweiten Aktion „Sauberes 
Schleswig-Holstein“ beteiligt. 
Bei bestem Wetter machten 
sich rund 25 bis 30 engagierte 
Helferinnen und Helfer, dar-
unter viele Kinder und Jugend-
liche, gemeinsam auf den Weg, 
um unsere Gemeinde ein Stück 
sauberer zu machen.

Besonders erfreulich war er-
neut die Unterstützung durch 
die Schule, deren Schülerinnen 
und Schüler tatkräftig mit an-
gepackt haben. Ausgerüstet mit 
Handschuhen und Müllsäcken 
wurden Straßenränder, Wege 

und vor allem die Gräben rund 
um Haseldorf von achtlos weg-
geworfenem Abfall befreit.

Dabei kam leider wieder eini-
ges zusammen. Vor allem in den 
Gräben wurde viel Müll gesam-
melt. Auch der Parkplatz der Ki-
ta zeigte sich stark verschmutzt 
und war teilweise mit zahlrei-
chen Scherben übersät, die von 
den Helferinnen und Helfern 
sorgfältig entfernt wurden.

Nach getaner Arbeit konnten sich 
alle Beteiligten bei einer kräfti-
gen Erbsensuppe stärken und den 
gemeinsamen Einsatz gemütlich 
ausklingen lassen. Ein besonde-

rer Dank gilt den beiden Orga-
nisatoren Madeleine Austinat  
und Heiko Krohn, die die  

Aktion in Haseldorf vorbereitet 
und begleitet haben.

Die Gemeinde bedankt sich herz-
lich bei allen großen und klei-
nen Helferinnen und Helfern 
für ihren Einsatz. Solche Ak-
tionen zeigen, wie wichtig ge-
meinschaftliches Engagement 
für eine saubere und lebenswerte  
Gemeinde ist.

Haseldorf beteiligt sich an der Aktion „Sauberes Schleswig-Holstein“
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Reuterstraße 88 a · 25436 Uetersen          Friedrichstraße 28  · 25436 Tornesch (ehemals Blumenhaus Sonja)

Tel. 04122 - 25 77
www.hinrich-bestattungen.de
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Ihr Experte für
Garten & Landschaft

12.4, 15 bis 16:30 Uhr 

„Rainer legt auf“ 
„Schön, so schön war die Zeit.“

Wie heißt dieser Hit aus den 50er 
Jahren und wer hat ihn gesun-
gen? Dem wollen wir u.a. auf die 
Spur gehen.

Und vielleicht haben Sie ja selbst 
noch solche Single-Schätze! Dann 
bringen Sie sie mit und wir rät-
seln gemeinsam über Melodien, 
Texte und Interpreten, die auf 
Vinyl verewigt und Hits wur-

den, Evergreens blieben und – 
trotz eines virtuellen Nirvana 
der Beliebigkeit – hoffentlich 
nie untergehen.

24.4, 19 Uhr: 

Musikalische Reise von „Platt- 
Deutschland über Irland nach  
Amerika“ mit der Band „Time  
for Folk“ (Janina, Lucie, Bo 
Stockfleth und Roland Baartz)  
Eintritt: 18€

Auch in diesem Jahr neh-
men wir wieder an der Aktion  

“Offener Garten“ – ein grünes 
Band durch Schleswig-Hol-
stein und Hamburg – teil und  
freuen uns auf viele Interessierte. 
www.offenergarten.de

weitere Termine: 3.5, 14-17 Uhr  
Kate geöffnet und Aktion  
Offener Garten.

Kulturverein Haseldorfer Marsch
Gerne möchten wir einen kleinen Ausblick für April, Mai, Juni geben:

MELDE DICH BEI

Für unsere Kinder und Jugendlichen wünschen wir
uns unvergessliche Sommerferien – voller Abenteuer,

Gemeinschaft und Spaß! Wir möchten in diesem
Jahr ein buntes Ferienprogramm auf die Beine stellen

und dafür brauchen wir dich.
Egal ob du eine Idee für eine Aktion hast, einen

Workshop anbieten möchtest, Zeit zum Betreuen
mitbringst oder uns organisatorisch unterstützen
kannst – jede Hilfe zählt. Gemeinsam können wir

Erlebnisse schaffen, die lange in Erinnerung bleiben.
Hast du Lust, Teil davon zu sein? Dann melde dich bei

uns und gestalte den Sommer für unsere jungen
Menschen aktiv mit. Wir freuen uns über jede

helfende Hand!

IN DER HASELDORFER MARSCH

SOMMERFERIEN

INFO@KULTURVEREINHASELDORFERMARSCH.DE

ANNE-LENA KROHN & MEIKE KÖHNCKE

04.JULI-16.AUGUST 2026

21.6., 14-17 Uhr:  
Aktion Offener Garten

28.6, ab 11 Uhr: 

Kulturtag mit plattdeutschen  
Open Air Gottesdienst  mit  
Pastor Nagel und der Kantorei 
Haselau
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Der NABU stellt sich vor

Viele Menschen kennen 
den NABU als Natur-

schutzverein und wissen, dass 
der NABU hier in der Region 
vertreten ist. Was wir tun, wer 
wir sind und wo wir aktiv sind 
möchten wir im Folgenden nä-
her vorstellen.

NABU Schutzgebiets
betreuung
Die NABU Schutzgebietsbetreu-
ung sitzt neben weiteren Akteu-
ren im Elbmarschenhaus und 
betreut das Naturschutzgebiet 
Haseldorfer Binnenelbe mit Elb-
vorland. Das Team besteht aus 
den zwei hauptamtlichen Mit-
arbeiterinnen Anja Feige und 
Nikola Vagt sowie vier Teilneh-
menden des Freiwilligen öko-
logischen Jahres (FöJ). Aufga-
ben der Schutzgebiets-
betreuung sind u.a. 
verschiedene Kartie-
rungen, Beratungen 
für die Umsetzung 
von Maßnahmen, 
Kontrollgänge und 
Öffentlichkeitsarbeit. Vielleicht 
haben Sie uns schon mal bei ei-
ner Vogelzählung mit Fernglas 
und Spektiv im Gebiet gesehen.

NABU Naturzentrum 
Scholenfleth
Das Naturzentrum in der Ha-
fenstraße in Haseldorf kann seit 
letztem Jahr wieder besucht wer-
den. Von April bis Ende Septem-
ber hat es jeden Sonntag von 11-

16 Uhr geöffnet. Die Freiwilligen 
des Elbmarschenhauses und Eh-
renamtliche der Ortsgruppe be-
treuen die Ausstellung während 
der Öffnungszeiten und informie-
ren über das Gebiet mit seiner 
Tier- und Pflanzenwelt. Schau-
en Sie gerne vorbei, wir freuen 
uns auf Ihren Besuch!

Am Ostersonntag den 05.04.2026 
feiern wir den Saisonstart mit 
einem kleinen Frühlingsfest. Es 
werden Weiden-Tipis im Topf ge-
bastelt und es gibt weitere Mit-
machaktionen für Groß und 
Klein.

NABU Garten der Vielfalt
Vielleicht kennen einige von Ih-
nen den Garten am NABU Na-
turzentrum unter dem Namen 

Schmetterlingsgarten. Aber der 
Garten bietet viel mehr 

als nur Schmetterlinge. 
Eine Vielfalt an In-
sekten, Vögeln und 
Pflanzenarten lassen 
sich dort bewundern. 

Darum haben wir uns entschie-
den den Garten in „Garten der 
Vielfalt“ umzubenennen. Wö-
chentlich trifft sich eine enga-

gierte Gruppe aus Eh-
renamtlichen und Fö-
Jlenden und kümmert 
sich um dessen Pflege. 

In diesem Jahr fin-
den zahlreiche The-
mengartenführun-
gen mit der Garten-
buchautorin Brigitte 
Kleinod statt.

NABU Ortsgruppe 
Elbmarschen
Die Ortsgruppe Elbmarschen 
umfasst ca. 400 Mitglieder aus 
den Gemeinden Haseldorf, Het-
lingen, Haselau, Heist, Holm, 
Moorrege, Neuendeich, Groß 
Nordende, Heidgraben, Tornesch 

und Uetersen. Die ehrenamtli-
chen Mitglieder treffen sich je-
den zweiten Donnerstag im Mo-
nat um 18:30 Uhr im Naturzen-
trum in Haseldorf. Dort findet 
ein Austausch über verschiede-
ne Themen statt und es werden 
Exkursionen und Arbeitsein-
sätze geplant. Kommen Sie ger-
ne vorbei!

Weitere Informationen sowie die 
Veranstaltungen der Schutzge-
bietsbetreuung und der Ortsgrup-
pe finden Sie auf der Homepage des  
Elbmarschenhauses  
(www.elbmarschenhaus.de)

und der Ortsgruppe  
(www.nabu-elbmarschen.de).

Termine
	 So. 15.03.2026 	 Exkursion: Gänse Kiek 
	 So. 22.3.2026	 Gartenführung: Frühling im  
		  Garten der Vielfalt
	 Sa. 04.04.2026 	 Vogelstimmenexkursion:  
		  Hetlinger Strand
	 So. 05.04.2026 	 Eröffnung des Naturzentrum  
		  Scholenfleth mit Frühlingsfest
	 Mi 22.04.2026 	 Exkursion: Besuch der  
		  Schachblumenwiese
	 Sa. 09.05.2026 	 Vogelstimmenexkursion:  
		  Wer singt denn da?
	 So. 31.05.2026 	 Gartenführung: Lebensraum  
		  Garten – Gartenwissen und  
		  Artenvielfalt 
	 So. 07.06.2026	 Exkursion: Die Besonderheit  
		  des Hetlinger Strands
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FIRE & FRIENDS der
Freiwilligen Feuerwehr

Heist
präsentiert

Samstag 06.06.2026
auf dem alten Sportplatz in Heist

Einlass: 19:00 Uhr – Beginn: 20:00 Uhr

Vorverkauf: Heist
Haseldorf • Holm

Kein Zutritt unter 14 Jahre • Kein Alkohol unter 18 Jahre
-Ausweiskontrolle-

Eintritt: Vorverkauf: 15,- €,   Abendkasse: 20,- €

Scharrel
Grünes Zentrum Heist
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HASELDORF/HETLINGEN.

Frühlingszeit bedeutet in der 
Hetlinger Marsch auch im-

mer: Es ist wieder Schachblu-
menzeit!
Die Schachbrettblume, kurz 
Schachblume oder auch Kie-
bitzei genannt, gehört zu den 
Liliengewächsen und gilt in ih-
rem Bestand deutschlandweit 
als stark gefährdet - daher steht 
sie unter Naturschutz. Auf dem 
feuchten Marschgrünland bei 
Hetlingen blühen jedes Jahr im 
Zeitraum April bis Mai viele tau-
send Exemplare dieser hübschen 
Pflanze und bilden einen rosa-
farbenen Blütenteppich.
Dieses Ereignis dient seit Jahren 
und auch in diesem Jahr wieder 
als festlicher Anlass: die Ar-
beitsgemeinschaft Umwelt schutz 
Haseldorfer Marsch, Hetlingen 
e.V. (ARGE) und die Integrierte 
Station Unterelbe (ISU) im Elb-
marschenhaus als Veranstalter 
laden Sie herzlich zum Schach-
blumenfest am Sonntag, den 26. 
April 2026, von 11.00 bis 16.00 
Uhr auf dem Festplatz hinter der 
Deichstöpe in Hetlingen ein.
Es werden kostenlose Führun-
gen über die Wiese durch Mitar-
beitende des Elbmarschenhauses 
stattfinden. Vereine, Kunsthand-
werkende und regionale Unter-
nehmen stellen sich und ihre 
Produkte vor – Die Besuchenden 
erwartet sowohl Kulinarisches 
als auch Schönes und Nützliches.
„Und natürlich gibt es auch wie-
der Schachblumen zu kaufen“, 
ergänzt Ralf Hübner, Chef der 
ARGE Umweltschutz. 

Wer sich die Schachblumen vor 
und nach dem Fest ansehen 
möchte, ist ebenfalls herzlich 
willkommen. Auf der Internet-
seite www.elbmarschenhaus.
de informiert das „Schachblu-
menbarometer“, darüber, ob es 
schon blühende Schachblumen 
zu sehen gibt. Dort finden sich 
auch weitere Informationen wie 
beispielsweise Führungsange-
bote über die Wiesen durch den 
NABU im Elbmarschenhaus 
sowie die Wegbeschreibung zur 
Wiese.
Grüne Pfeile ab der Deich-Stöpe 
in Hetlingen helfen, den Weg zu 
den Wiesen zu finden.
Das Elbmarschenhaus bittet da-
rum, auf dem Rundweg außer-

halb der Absperrung zu bleiben. 
Pflücken und Ausgraben von 
Pflanzen ist nicht zulässig, denn 
die Schachblumen stehen unter 
strengem Schutz. Es sind auch 
viele Schachblumen außerhalb 
der Abzäunung zu sehen, so dass 
man nah an die empfindliche 
Pflanze herankommen kann. 
Leider stehen vor Ort nur we-
nige Parkplätze zur Verfügung. 
Daher bitten die Veranstalter 
des Schachblumenfestes darum, 
mit dem Rad, zu Fuß oder dem 
Bus zu kommen. Parken kann 
man in Hetlingen an (wenigen) 
zugelassenen Stellen sowie am 
Klärwerk Hetlingen. Von dort 
ist ein ca. 15-minütiger Fußweg 
einzuplanen. 

Ab Wedel bzw. Uetersen fahren 
die Busse (Linie 589) im Stun-
dentakt. Von der Haltestelle 
Schulstraße in Hetlingen ist es 
nur noch ein kurzer Fußweg.
Weitere Informationen über 
Schachblumen finden Interes-
sierte auch in der Ausstellung im 
Elbmarschenhaus in Haseldorf, 
die Freitag bis Sonntag, jeweils 
von 10.00 bis 16.00 Uhr geöff-
net ist. Dort läuft im April auch 
ein brandneuer Film über die 
Schachblume, der mit Landes-
mitteln finanziert wurde.
Weitere Informationen finden 
Sie auch unter www.elbmar-
schenhaus.de
Verantwortlich für diesen Pres-
setext:

Marianne Hauschildt, Lan-
desamt für Umwelt des Lan-
des Schleswig-Holstein (LfU), 
Integrierte Station Unterelbe 
im Elbmarschenhaus, Haupt-
str. 26, 25489 Haseldorf; 
Tel. 0 41 29 / 95 54 912; E-Mail: 
marianne.hauschildt@lfu.
landsh.de; Internet: www.elb-
marschenhaus.de

Blütenpracht und Festfreude: Erleben Sie das Schachblumenfest in Hetlingen

Pavillon für die Feuerwehr Heist
Im Rahmen des „R.SH 
Feuerwehr-Läuten“, wel-
ches gemeinsam mit den 
Volksbanken Raiffeisenban-
ken in Schleswig-Holstein 
stattgefunden hat, hat uns 
die Feuerwehr Heist mitge-
teilt, dass sie einen neuen 
Pavillon für ihre Einsätze 
benötigen.
Wir freuen uns sehr, dass 
wir sie bei diesem Wunsch 
unterstützen durften.🤝

Wir danken euch für eure 
Dienste und wünschen alles 
Gute. 🍀
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Rissener Str. 142  •  22880 Wedel  •  www.luechau.de

Die Neuen sind da!
Gartenkataloge 2026

Inspiration für Ihr Gartenprojekt! Entdecken  
Sie jetzt unsere neuen Gartenkataloge mit den 
aktuellsten Trendideen und Materialien.

Jetzt abholen  
oder online  
reinschauen.

Wie unser Garten zur Wohlfühloase wird

Darauf haben Gartenbesitzer nach dem strengen Winter lange 
warten müssen. Draußen beginnt es zu blühen und grünen. 

Jetzt wird wieder angepackt, und in den Gartenabteilungen der 
Baumärkte Lüchau in Wedel, Uetersen und weiteren sechs Stand-
orten gibt es dazu ein hervorragendes Sortiment.

Wer erstmal zu Hause in Ruhe stöbern will, was in diesem Früh-
jahr an Trends und Themen im Garten gesetzt ist, der holt sich ei-
nen der druckfrischen Gartenkataloge. Selbstverständlich stehen 
auch alle Mitarbeiter des Unternehmens mit Rat und Tat zur Sei-
te. Geräte, die nur kurze Zeit benötigt werden, können bei Lüchau 
auch gemietet werden. Zum Beispiel ein Vertikutierer gegen den 
vermoosten Rasen, 

Die „Grillwende“ 
Klar ist, dass der Garten als „grüne Wohlfühloase“ und erweiter-
tes Wohnzimmer für viele Menschen immer mehr an Bedeutung 
gewinnt. Doch auch die Küche wird in der warmen Jahreszeit  
verstärkt nach draußen verlegt: Die „Grillwende“ gehört zu den 
aktuellen Trends. Auf dem Balkon oder der Terrasse sind Elektro-
grills, zum Beispiel Weber Lumin oder die Enders eUrban-Serie, 
die saubere und unkomplizierte Antwort auf klassische Kohle-
grills.

Smart Gardening & Akku-Power
Künstliche Intelligenz hilft uns auch im Garten. Mit KI-gestütz-
ten Mährobotern (GARDENA SILENO) und herstellerübergrei-
fenden Akku-Systemen (Power for All/Power X-Change) wird die 
Gartenpflege effizienter und smarter denn je.

Nachhaltigkeit
Nachhaltig zu handeln, ist nicht nur eine politische Forderung, 
sondern auch ein Wunsch vieler Gartenfreunde. Von solarkraft-
betriebenen Bewässerungssystemen für Balkon und Hochbeete 
bis hin zu torffreien Bio-Erden der Eigenmarke Prima setzen die 
Gartenexperten bei Lüchau konsequent auf ökologische Lösungen.

Outdoor-Living auf  
neuem Niveau

Damit es auch draußen auf den 
Möbeln gemütlich wird, hält 
das Unternehmen Lüchau hoch-
wertige Loungemöbel-Serien 
vor. Individuell konfigurierbare 
Tischsysteme wie „Gartenherz“ 
machen den Außenbereich 
ebenfalls zum Lieblingsplatz.

Raum für die Kleinsten

Familien verlassen sich schon 
lange nicht mehr auf die Spiel-
plätze in ihren Wohngebieten. 
Planer fördern mit kreativ ge-
stalteten Spielanlagen und spannenden Klettertürmen gezielt Fit-
ness und Motorik im eigenen Garten.

Ein letzter Tipp: Wie im vorigen Jahr auch gibt es zwei Garten-
kataloge. Einen dickeren für die großen Standorte in Wedel und 
Uetersen und einen etwas Dünneren mit Inhalten, die für alle 
acht regionalen Standorte zwischen Hamburg und Wedel gelten. 

Trends, Tipps und Themen rund um 
den Garten: Lüchau-Mitarbeiter 
Timo Sauer zeigt die beiden neuen 
Gartenkataloge, die jeder und jede 
gern mitnehmen darf.

Anzeige
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Ein ganz besonderes High-
light in der Kita Elbarche 

war im vergangenen Jahr un-
ser Projekt „Leihhühner“. Vier 
zahme Hühner durften auf un-
serem Außengelände einziehen 
und bereicherten den Kita-All-
tag auf ganz besondere Weise. 

Die Kinder waren begeistert: 
Sie streichelten die zutrauli-
chen Tiere und halfen gemein-
sam mit den Erzieherinnen 
beim Füttern, beim Bereitstel-
len von frischem Wasser, beim 
Säubern des Stalls und beim 
Einsammeln der Eier. Ganz 
nebenbei lernten sie dabei viel 
über Verantwortung, Acht-
samkeit und den respektvollen 
Umgang mit Tieren. Für die 
Kinder war dieses Projekt ein 
unvergessliches Erlebnis.
Ein weiteres Highlight war ein 
großartiges neues Spielgerät auf 
dem Außengelände. Nachdem 
wir im Frühjahr 2025 beim Spar-
kassen-Voting „20 für 20“ den 1. 
Platz belegt hatten, konnte im 
Herbst 2025 endlich die neue 

Balancierstrecke aufgebaut wer-
den. Seitdem wird sie mit gro-
ßer Begeisterung genutzt und ist 
aus dem Kita-Alltag nicht mehr 
wegzudenken.
Im Dezember waren wir zudem 
mit einem Verkaufsstand auf 
dem ersten Weihnachtsmarkt 

am Hafen vertreten. Trotz der 
kurzen Planungszeit wurde mit 
viel Engagement und Teamarbeit 
Beeindruckendes auf die Beine 
gestellt. Die Veranstaltung wur-
de überwältigend gut angenom-
men, und wir haben uns sehr 
über die zahlreichen Besuche-
rinnen und Besucher gefreut. 
Dank der Einnahmen aus dem 
Stand und zusätzlicher Spenden 
ist eine erfreuliche Summe für 
unsere Vereinskasse zusammen-
gekommen, die nun direkt den 
Kindern der Kita zugutekommt.

Mit Beginn des Frühjahrs rückt 
nun auch unser Außengelände 
wieder stärker in den Fokus. Ge-
plant ist erneut ein gemeinsa-
mer Gartentag, an dem Eltern, 
Erzieherinnen und Mitglieder 
des Fördervereins tatkräftig an-

packen, um das Gelände fit für 
die neue Saison zu machen. So 
schaffen wir beste Voraussetzun-
gen für viele fröhliche Stunden 
im Freien.

Wir möchten uns bei allen be-
danken, die diese Projekte mit 
uns möglich gemacht haben. Da-
mit wir auch in Zukunft die Ki-
ta-Kinder weiterhin unterstützen 
können, freuen wir uns über je-
des neue Mitglied.

Herzliche Grüße

Euer Vorstand des Förderver-
eins Kita Elbarche

Kontakt:

E-Mail: fv-kita-elbarche@gmx.de

Instagram: foerderverein.kita.
elbarche

Kita-Kinder freuen sich über tierischen Besuch

HOYKA BUCHHALTUNGSSERVICE

Unternehmensberatung
Laufende Finanz- und Lohnbuchhaltung

Hauptstr. 25 (ehemalige Raiffeisenbank)
25491 Hetlingen
Tel.: 0 41 03 / 90 42 56 – Fax: 0 41 03 / 90 42 54
Mobil: 0173 / 67 40 667 – E-Mail ub-mk@gmx.de
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Bestattungsinstitut Bade
Flerrentwiete 32
22880 Wedel
0 41 03 / 51 60

Filiale
Hamburg-Iserbrook
Sülldorfer Landstraße 5
22589 Hamburg
040 / 524 77 62 00

Filiale 
Hamburg-Flottbek
Osdorfer Weg 108
22607 Hamburg
040 / 66 90 53 63

Schiedsperson für den 
Schiedsbezirk 

Haselau/Haseldorf gesucht

Das Amt der Schiedsperson sowie der stellvertretenden 
Schiedsperson  
für den Schiedsbezirk Haselau/Haseldorf ist neu zu beset-
zen. Die Amtszeit beträgt 5 Jahre.  
Die Wahl erfolgt durch den Amtsausschuss.

Voraussetzungen

In das Schiedsamt sollen Personen berufen werden, die auf-
grund ihrer  
Persönlichkeit und Fähigkeiten für dieses Ehrenamt geeig-
net sind.
Das Amt kann nicht ausüben, wer:

	•	 die Fähigkeit zur Bekleidung öffentlicher Ämter nicht be-
sitzt 
	•	 unter rechtlicher Betreuung steht
In der Regel nicht berufen werden sollen Personen, die:

	•	 das 30. Lebensjahr noch nicht vollendet haben

	•	 nicht im Schiedsamtsbezirk wohnen

	•	 durch gerichtliche Anordnungen in der  
	Verfügung über ihr Vermögen beschränkt sind

Interessierte Bürgerinnen und Bürger können sich bis zum 
01. Mai 2026 melden.

Kontakt:  
Amt Geest und Marsch Südholstein  
Frau Noffke Wedeler Chaussee 21 25492 Heist Telefon: 04122 

Der neue Eclipse Cross.
100% Elektrisch.

  20“ Leichtmetallfelgen 
  Digitaler Innenspiegel, automatisch abblendend 
  360-Grad-Umgebungskameras
  Bis zu 621 km elektrische Reichweite **

Eclipse Cross Diamant TOP, 87 kWh Batteri e, 160 kW 
(218 PS)  Energieverbrauch 16,9 kWh/100 k m Strom; 
CO2-Emission 0 g/km; CO2-Klasse A; kombinierte Werte. 
 Elektrische Reichweite (EAER) 621 km.** 
1 |  Unser Hauspreis Eclipse Cross Diamant TOP. ** Die nach PKW-EnVKV 
angegebenen offiziellen Werte zu Verbrauch und CO2-Emission sowie 
ggf. Angaben zur Reichweite wurden nach dem vorgeschriebenen Mess-
verfahren WLTP ermittelt. Weitere Infos unter mitsubishi-motors.de

Eclipse Cross Diamant TOP

 50.990€1 

Autohaus Björn Lahann
GmbH 
Pinneberger Chaussee 105
25436 Moorrege
Telefon 04122 98750
www.autohaus-lahann.de

Redaktions- und Anzeigenschluss für die 
Winterausgabe ist der 5.6.2026 
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„Die Versorgungssicherheit ist gewährleistet“
Jörn Peter Maurer, Geschäftsführer der Stadtwerke Wedel, beruhigt Erdgas-Verbraucher
Wedel, 20. Februar 2026 – Niedrige Füllstände der Erdgas-Spei-
cher in Deutschland sorgen für Schlagzeilen und Unruhe bei 
Verbraucherinnen und Verbrauchern sowie in der Politik. So 
forderten jüngst die Grünen wegen historisch niedriger Gas-
speicher-Stände von unter 25 Prozent sogar eine Sondersitzung 
mit Wirtschaftsministerin Katharina Reiche ein und warnen vor 
Engpässen.
Jörn Peter Maurer, Geschäftsführer der Stadtwerke Wedel, gibt 
aber Entwarnung. „Unsere Kundinnen und Kunden müssen sich 
zum jetzigen Zeitpunkt keine Sorgen machen. Die Versorgungs-
sicherheit ist gewährleistet. Zwar verfügen die Stadtwerke Wedel 
über keine eigenen Gasspeicherkapazitäten, über unsere langfris-
tigen Lieferverträge haben wir jedoch die Einbindung in die ro-
buste deutsche und europäische Speicher- und Importinfrastruk-
tur abgesichert. Die laufenden Importe gleichen die sinkenden 
Speicherstände zumindest teilweise aus.“
Das Erdgas kommt hierbei aus verschiedenen Quellen: Der Groß-
teil, rund 43 Prozent, fließt per Pipeline aus Norwegen und den 
Niederlanden mit 24 Prozent. Weitere wichtige Säulen sind Im-
porte über Belgien mit 21 Prozent sowie die LNG-Terminals mit 
zwölf Prozent. 
Jörn Peter Maurer: „Für die Kundschaft der Stadtwerke Wedel 
bedeutet das konkret: Wir beschaffen das Gas vorausschauend 
bei verschiedenen Energiehändlern. Dabei folgen wir strengen 
internen Risikorichtlinien, um Preisschwankungen abzufedern. 
Physikalisch gelangt das Gas über das Fernleitungsnetz an unsere 
Übergabepunkte, von wo aus wir es über unser lokales Verteil-
netz sicher in die Haushalte in Wedel, Haseldorf, Haselau und 
Hetlingen leiten.“
Und selbst wenn aufgrund der hohen Nachfrage die Großhan-
delspreise derzeit gestiegen sind, so müssen sich die Kundinnen 
und Kunden der Stadtwerke Wedel auch darüber keine Gedan-
ken machen, dass das zu Lasten ihres Kontos geht. „Dank unserer 
langfristigen Beschaffungsstrategie schlagen die aktuellen Preis-

spitzen vom Spotmarkt nicht auf die Erdgastarife durch“, so der 
Geschäftsführer.
Je nach Wohnungsgröße verbrauchen Kundinnen und Kunden 
zwischen ca. 10.000 Kilowattstunden Erdgas pro Jahr bei einer 
Wohnungsgröße von 80 Quadratmetern und rund 30.000 Kilo-
wattstunden für ein Einfamilienhaus. „Der Verbrauch variiert 
natürlich, weil der Zustand der Gebäude, wie beispielsweise die 
Dämmungen und die Qualität der Fenster, die Höhe des Ver-
brauchs stark beeinflusst“, so Jörn Peter Maurer.
Obwohl sich Kundinnen und Kunden keine Sorgen machen 
müssen, ihre Wohnungen mit einer Erdgas-Heizung warm zu 
bekommen, plädiert Jörn Peter Maurer für einen sparsamen Um-
gang mit Erdgas. „Das ist absolut sinnvoll. Berechnungen unseres 
Branchenverbandes zeigen, dass die Speicherfüllstände bei einem 
ungünstigen Verlauf mit langanhaltend niedrigen Temperaturen 
bis zum Ende des Winters auf unter zehn Prozent sinken könn-
ten. Der Puffer ist also nicht groß. Außerdem bleibt ein sparsamer 
Umgang mit Energie aus Umwelt- und Nachhaltigkeitsgründen 
in jedem Fall sinnvoll.“
Presseinformationen
Kontakt Jörn Peter Maurer
Telefon 04103 - 805 111
E-Mail j.maurer@stadtwerke-wedel.de

Über das Unternehmen
Die Stadtwerke Wedel GmbH ist der kommunale Energie-, 
Wasser- und Telekommunikationsversorger für Wedel und 
die Region sowie Betreiber der Wedeler Badebucht. Mit über 
100 Jahren Erfahrung und zahlreichen Dienstleistungen rund 
um das Thema Energie kümmern sich die Stadtwerke als 100% 
konzernfreies Unternehmen um das Wohlbefinden ihrer Kun-
den. Dafür sorgen insgesamt rund 100 fachkundige Mitarbei-
ter. Beliefert wird der eigene lokale und teilweise auch der regi-
onale Markt. Geschäftsführer ist Jörn Peter Maurer.

Anzeige
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Liebe Mitglieder, Gäste und Freunde des SoVD
das neue Jahr ist eiskalt und 
stürmisch gestartet und hat 
uns nebenher eine wunder-
schöne Winterlandschaft und 
zauberhafte Polarlichter be-
schert, wie wir sie bei uns nur 
sehr selten erleben.

Auch bei uns hat das Veran-
staltungsjahr mit zahlreichen 
Mitgliedern und Gästen mit 
einem sehr leckeren Grünkoh-
lessen am 01.02.26 im Jäger-
krug in Hohenhorst begonnen. 
Bei guter Stimmung wurde viel 
geplaudert und über unsere 
Veranstaltungen gesprochen, 
die wir über das ganze Jahr an-
bieten.

Am 13.03.26 fand unsere dies-
jährige Mitgliederversamm-
lung mit Vorstandswahlen bei 
Kaffee und Kuchen im Jäger-
krug statt. Wir freuten uns auf 
eine rege Teilnahme.

Weiter geht es am Sonntag, den 
19.04.26 mit einem Frühstück 
bei Ladiges Gasthof. Gestartet 
wird um 10h. 

Anmeldungen nehmen wir ab 
sofort gern entgegen. 

Eine Ausfahrt zum Spargeles-

sen nach Lexfähre an der Eider 
ist für Mittwoch, den 27.05.26 
geplant. Alle Anmeldungen ab 
sofort bei

Ellen Ibing - 04129-1269 oder

Karin Dücker - 04122-81171  
oder per E-mail unter  
sovd-haseldorf@web.de

Wie im Januar in unserer mo-
natlich erscheinende Zeitung 
Soziales im Blick unter der 
Überschrift - Was verändert 
sich im neuen Jahr - zu lesen 
war, gibt es im diesem Jahr vie-
le wichtige Gesetze und Neu-
regelungen, die sich auf unser 
Alltagsleben auswirken. 

Gern beraten wir zu allen sozi-
alen Themen. 

Übrigens, die Zeitung kann 
auch per e-paper gelesen wer-
den zum Beispiel über das 
Smartphone. Unter der Web-
site - www.sovd.de/e-paper - 
können Sie sich direkt ummel-
den.

Bis zur nächsten Ausgabe die-
ser Zeitung. Bleiben oder wer-
den sie gesund.

Angelika Mohr

Druck- und 
Werbetechnik
Günter Nichts 
Blink 13 
25491 Hetlingen

Tel.: 0 41 03 / 18 005 37  • Fax: 0 32 22 / 98 032 78
www.druck-power.de • guenter.nichts@t-online.de

•  Flyer

•  Faltblätter

•  Broschüren

•  Visitenkarten

•  Aufkleber

•  Postkarten

•  Gastro-Artikel

•  Plakate

•  Briefpapier

•  Werbetechnik 

•  Digitaldruck

•  Bannerdruck bis 5 m 

Höhe

•  Werbeschilder

Grafik • Druck • 
Internet • Werbeartikel 

Einfach mehr als 
Werbung

Als Full – Service 
Agentur mit Sitz in 
Hetlingen

liefern wir Ihnen 
Lösungen von A – Z

Fragen Sie uns, bevor 
Sie zuviel bezahlen...... 
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Kirchliche Einrichtungen
Evangelische Kirche St.Gabriel 
ASP: Pastor Dr. Helmut Nagel 
 04122 / 241
www.kirche-haseldorf.de

Christliche Pfadfinder Deutschland e.V.
Siedlung „Andreas Hofer“ Haseldorf/Hetlingen
ASP: Marcus Römer
 0152 / 28642063
marcus.roemer@gmx.de

DRK
DRK Ortsverein Haseldorf
DRH Jugendrotkreuz
Betreuung von Senioren (Besuche, Spiele), Jugendrotkreuz, 
Theaterlaienspielgruppe, Blutspende
ASP: Angelika Nielsen
 04129 / 485
a.neslein@gmx.de

Soziale Einrichtungen
Sozialverband Deutschland 
Ortsgruppe Haseldorf/Hetlingen
Beratung und Hilfe in sozialen Angelegenheiten und zu 
Sozialgesetzen, regelmäßige Veranstaltungen und Feste
ASP: Ellen Ibing
 04129 / 1269

Sport
Sport allgemein
Turnverein Haseldorf v. 1909 e.V. 
ASP: Martina Stecher-Strinz
 04129 / 975764
www.tv-haseldorf.de

Angelsport 
Angelsportverein HaseldorferBinnenelbe 
(zusammen mit Haselau und Hetlingen)
ASP: Stefan Nickels
 04129 / 95205
www.asv-binnenelbe.de

Lauftreff Haseldorfer Marsch 
ASP: Heiko Krohn 
 04129/482

Skat
Haseldorfer Skatverein
ASP: Rolf Kock
01794879926

Wassersport
Wassersportclub Haseldorf
ASP: Dr. Peter Ruland
 0172 / 4573693
a-p.ruland@t-online.de
www.wsc-haseldorf.de

Kultur
Haseldorfer Kirchenmusik
ASP: Pastor Dr. Helmut Nagel
 04129 / 241
www.kirche-haseldorf.de

Kulturverein Haseldorfer Marsch e.V.
Kulturveranstaltungen, Hochzeiten, Platt Krink, Töpferwerk-
statt für Kinder, Power Yoga, Pilates, Malwerkstatt
ASP: Lena Krohn
 0171 / 8566907

Fenster + Haustüren · Innentüren · Fertigparkett
Insektenschutz · Sicherheitsbeschläge

Hauptstraße 16a · 25488 Holm (direkt an der B431)
Tel. 04103 -80029-0 · Fax 04103 -8002017

www.anders-bauelemente.de
info@anders-bauelemente.de

ΩBeratung
ΩAufmaß
ΩAngebote
ΩAusstellung
ΩLieferung
ΩMontageservice

CREATE_PDF8613451728672232491_2204565878_4.1.pdf.pdf;(91.60 x 100.00 mm);17. Jun 2019 12:11:48

Einrichtungen der Gemeinde
Freiwillige Feuerwehr Haseldorf
Schulungen, Übungsabende, Einsätze 
ASP: Wehrführer Ingo Wittke
Jugendfeuerwehr Haselau
Vorbereitung auf den Dienst der FF Haselau / FF Haseldorf
ASP: Jugendwart Marco Küchler

Kindertagesstätte
Ev.-luth. Kindertagesstätte Elbarche
Hauptstraße 24 b, 25489 Haseldorf
ASP: Constantin Weis (Leitung)
 04129 / 1339
kita@kirche-haseldorf.de
www.hauptstrasse.eva-kita.de/home.html

Grundschule 
Grundschule Haseldorfer Marsch
Kamperrege 1, 25489 Haseldorf
ASP: Milena Matthiesen (Leitung)
 04129 / 227
grundschule-haseldorfermarsch.haseldorf@Schule.LandSH.de

Betreuungsklasse an der Grundschule Haseldorfer Marsch 
Die Betreuungsklasse bietet verlässliche Betreuung als  
Zusatzangebot zur verlässlichen Grundschule, Mittagessen 
(gegen Aufpreis) und Ferienbetreuung.
Betreuungsklasse Haseldorf 
Kamperrege 1, 25489 Haseldorf 
betreuung.haseldorf@gs-haseldorfer-marsch.de 
ASP:Andrea Könneke  
 04129/955590

Schulverein der Grundschule Haseldorfer Marsch
Schulvereinhaseldorfermarsch@gmail.com 
www.schulverein-haseldorfer-marsch.de

Was gibt es in Haseldorf?
Für Neubürger und diejenigen, die auf der Suche sind.  
Welche Organisationen gibt es in Haseldorf? 
(ASP = Ansprechpartner)
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vorstand@kulturverein-haseldorfermarsch.de
www.kulturverein-haseldorfermarsch.de

LandFrauenVereinHaseldorfer Marsch und Umgebung e.V.
Fahrradtouren, Lehr- und Besichtigungsfahrten, Reisen, Vor-
träge, Theater- und Musicalbesuche, Erhaltung der dörflichen 
Gemeinschaft 
ASP: Andrea Schubring 
Kälbermoor 23, 25492 Heist  
 04122/83829 
schubring.a@gmx.de 
www.landfrauen-haseldorf.de

Förderverein Kita Elbarche
E-Mail: fv-kita-elbarche@gmx.de
Instagram: foerderverein.kita.elbarche

Umweltschutz

Arbeitsgemeinschaft (ARGE) 
Umweltschutz Haseldorfer Marsch 
ASP: Boris Steuer  
 04129 / 544 
info@arge-umweltschutz.de 
www.arge-umweltschutz.de

Elbmarschenhaus  
Hauptstraße 26, 25489 Haseldorf 
ASP: Marianne Hauschildt 
 04129 / 955-4912, Zentrale: 955-4910 
info@elbmarschenhaus.de 
www.elbmarschenhaus.de

NABU-Informationszentrum Haseldorf 
Elbmarschenhaus  
Hauptstraße 26, 25489 Haseldorf
 04129-9554911 
E-Mail: nikola.vagt@nabu-sh.de
www.NABU-Haseldorfer-Marsch.de

Vereinsgemeinschaft

Vereinsgemeinschaft Haseldorfer Marsch
Gaby Koopmann   0172 / 4300320
Harald Jürgs   0172 / 4173547 

Parteien

BfH (Bürger für Haseldorf)
Freie Wählergemeinschaft e.V.
ASP: Dr. Madeleine Austinat
 0176 / 23188635
info@bfh-haseldorf.de
www.bfh-haseldorf.de

CDU (Christlich Demokratische Union)
Gemeindeverband Haseldorf
ASP: Thomas Körner
 0163-7677900

SPD (Sozialdemokratische Partei Deutschland) 
Ortsverein Haseldorf  
ASP: Michael Bauer
 0177-4731680
info@spd-haseldorf.de
www.spd-haseldorf.de

Ortsbezogene Informationen und Anzeigen  
Informationen + Anzeigen

HoseldörperNorichten
Kostenloses Mitteilungsblatt derGemeinde für alle Haushalte,
1 Ausgabe pro Quartal, Veranstaltungskalender und
wiederkehrende Termine, Informationen über Ereignisse im Ort 
und weitere Artikel
ASP: Günter Nichts
 04103 / 1800357

Kirchengemeindebrief
der St. Gabriel Gemeinde Haseldorf /Hetlingen
an alle Haushalte, 1 Ausgabe pro Quartal

deine-stadtwerker-wedel.de

powered bei
Phillip.

Wärmewende,
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Mobilität bedeutet Freiheit, Selbstständigkeit und neue beruf-
liche Chancen. Die Fahrschule Good Ride steht für moderne 
Ausbildung, persönliche Betreuung und transparente Struk-
turen – sowohl für Deinen privaten Führerschein als auch für 
Deine berufliche Qualifikation.

AZAV-Zertifizierung – Deine Vorteile!
Die AZAV-Zertifizierung bestätigt, dass unsere Maßnahmen 
und internen Abläufe regelmäßig geprüft werden und hohen 
Qualitätsstandards entsprechen.

Für Dich bedeutet das:
• 	 Anerkannte und geprüfte Bildungsmaßnahmen
• 	 Möglichkeit der Förderung durch die Agentur für Arbeit  
	 oder das Jobcenter (z. B. über einen Bildungsgutschein)
• 	 Transparente Strukturen und professionelle Organisation
• 	 Hohe Qualitätsstandards in Theorie und Praxis

🚗 Private Führerscheine – Freiheit für Deinen Alltag
Ein Führerschein ist mehr als nur ein Dokument – er 
bedeutet Unabhängigkeit im Alltag, Flexibilität im 
Beruf und neue Möglichkeiten im Leben.

PKW-Führerschein
Wir begleiten Dich Schritt für Schritt vom Theori-
eunterricht bis zur praktischen Prüfung. Dabei le-
gen wir großen Wert auf sicheres und verantwor-
tungsbewusstes Fahren – nicht nur für die Prüfung, 
sondern für viele Jahre Fahrpraxis.

Motorradführerschein
Freiheit auf zwei Rädern: Mit professioneller Anlei-
tung, gezieltem Training und moderner Methodik 
bereiten wir Dich optimal auf Deine Motorradprü-
fung vor.

Flexible Unterrichtszeiten ermöglichen Dir eine 
Ausbildung, die sich ideal mit Schule, Ausbildung 
oder Beruf vereinbaren lässt.

🚚 Berufliche Ausbildung & Weiterbildung
Neben privaten Führerscheinen bieten wir Dir auch:

• 	 LKW-Führerschein für den privaten oder ge-
werblichen Güterverkehr

• 	 Weiterbildung nach BKrFQG für Berufskraftfah-
rerneues Jahr 2026! 

💻 Online anmelden – schnell & unkompliziert
Du kannst Dich bei Good Ride ganz bequem online 
anmelden.

Einfach QR-Code scannen, Unterlagen erhalten 
und direkt starten – ohne unnötigen Papierauf-
wand. Unser Team steht Dir jederzeit beratend zur 
Seite.

💶  Ein Führerschein muss nicht teuer sein
Viele denken, ein Führerschein sei automatisch mit hohen 
Kosten verbunden. Doch bei der Fahrschule Good Ride gilt:
Transparenz, faire Preise und individuelle Beratung.
Wir informieren Dich offen über alle anfallenden Kosten und 
erstellen gemeinsam mit Dir einen realistischen Ausbildungs-
plan. Durch eine strukturierte Ausbildung, effektive Vorberei-
tung und den Einsatz des Fahrsimulators können unnötige Zu-
satzstunden vermieden werden – das spart Dir Zeit und Geld.
Dank unserer Erfahrung und professionellen Planung helfen 
wir Dir, Deine Ausbildung effizient zu gestalten. Qualität be-
deutet für uns nicht hohe Preise, sondern nachhaltigen Ler-
nerfolg.
Jetzt starten!
Ob privat oder beruflich – mit der Fahrschule Good Ride inves-
tierst Du in Deine Zukunft.
Melde Dich online an oder lass Dich persönlich an einem unse-
rer 10 Standorte beraten.

Mit der Fahrschule Good Ride und der Fahrschule Good Ride Truck sicher in 
die Zukunft – AZAV-zertifiziert

Anzeige
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Ihr PhysioMed-Team · Bredhornweg 74 · 25488 Holm 
www.physiomed-holm.de

Jetzt informieren!

PhysioMed Therapiezentrum
Holm

info@physiomed-holm.de
Tel.: 04103 / 900 15 10
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Wedeler Landstraße 43 (Ärztehaus) 
22559 Hamburg-Rissen
Tel.: 040 - 81 95 77 09

Rosengarten 5 (Ärztehaus) 
22880 Wedel 
Tel.: 04103 - 90 50 11

www.hoergeraete-dornis.de ·  info@hoergeraete-dornis.de

Ann-Kathrin Zengin,
Hörakustik-
Meisterin und 
Filialleiterin 

Monika Dornis,
Hörakustik-

Meisterin
und Inhaberin
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Auflösung des Rätsels

Entspannt über den Wochen-
markt bummeln, mit der 

ganzen Familie ins Kino gehen 
oder das Schwimmbad besu-
chen – und währenddessen 
bequem das E-Auto mit Ener-
gie versorgen: Das sogenannte 
Destination Charging steht 
hoch im Kurs. Sieben von zehn 
Besitzern von Elektroautos er-
warten heute Ladepunkte bei-
spielsweise an Einkaufszentren 
oder Baumärkten, mehr als 
die Hälfte an Freizeiteinrich-
tungen wie Zoo und Vergnü-
gungspark. Das hat eine ak-
tuelle Umfrage von E.ON mit 
mehr als 1.000 Teilnehmenden 
ergeben. Vorteil: An diesen Or-
ten steht das Auto ohnehin für 
längere Zeit still, sodass sich 
das Laden nebenbei erledigen 
lässt.

Ladevorgang bequem in 
den Alltag integrieren
 Zu favorisierten Ladepunkten 
von E-Mobilisten zählen auch 
Supermärkte: 61 Prozent der Be-
fragten erwarten, dass sie die Zeit 
des Wocheneinkaufs effizient zum 
Laden nutzen können. In innen-
städtischen Parkhäusern sind es 

sogar 65 Prozent, die sich eine 
entsprechende Ladeinfrastruk-
tur wünschen. Deutlich wird in 
der Studie zudem, dass Familien 
mit Kindern höhere Ansprüche 
an die flexible Verfügbarkeit von 
Ladesäulen haben. Für 73 Pro-
zent der Eltern gehören Bahnhö-
fe und Flughäfen zu den wich-
tigsten Standorten – unter allen 
Befragten liegt dieser Wert bei 
50 Prozent. Auch Schwimmbä-
der und weitere Sportstätten ste-
hen bei Familien weit oben auf 

der Liste. Darüber hinaus bleibt 
das Laden am Arbeitsplatz po-
pulär: Rund ein Viertel der Be-
fragten kann dort heute sogar 
kostenlos Strom zapfen, weite-
re 22 Prozent gegen Bezahlung 
des Ladestroms.

Zuhause laden: Wunsch 
nach fairen Tarifen

 Die Mehrheit der E-Autofahrer 

lädt allerdings weiterhin daheim. 

71 Prozent verfügen über eine La-

demöglichkeit auf dem eigenen 

Grundstück oder in der Garage. 

Gerade hier interessieren sich 

viele für innovative Stromtari-

fe. Besonders gefragt sind Mo-

delle mit festem Preis pro gela-

dener Kilowattstunde und zu-

sätzlichem Bonus für nächtli-

ches Laden – 37 Prozent wür-

den solch einen Tarif bevorzu-

gen. Auf diese Bedürfnisse re-

agiert etwa E.ON mit Angebo-

ten wie dem Tarif „Home & Dri-

ve“. Dabei übernimmt der Ener-

gieversorger das Lade-Manage-

ment: Das Auto wird automa-

tisch zu den günstigsten Zeiten 

in der Nacht geladen – zu einem 

festen Preis pro Kilowattstunde 

und ganz ohne Risiko schwan-

kender Strompreise. Für dieses 

flexible Lademanagement pro-

fitieren Kunden im Gegenzug 

von einem Nachtladebonus von 

bis zu 240 Euro jährlich. (DJD).

Laden, wo das Leben spielt
Umfrage: Besitzer von E-Autos wünschen sich mehr flexible Lademöglichkeiten

Flexibel das E-Auto aufladen: Vor 
allem Familien wünschen sich Lö-
sungen, die sich nahtlos in den Alltag 
integrieren. Foto: DJD/E.ON/Thomas 
Tolstrup

Bonus inklusive: Innovative Stromta-
rife für das E-Auto stoßen auf großes 
Interesse.  
Foto: DJD/E.ON/Max Kruse

Kennen Sie schon costum.design – den KFZ-Meisterbetrieb?

• Inspektion, Reifenservice und Reparaturen nach Herstellervorgaben
• Erhalt ihrer gesetzlichen Gebraucht- und Neuwagengarantie
• Fachbetrieb für Hybrid- und Elektrofahrzeug
• Service, Reparatur und Fahrzeugoptimierung für Ihren Tesla

...und natürlich sind und bleiben wir auch DER Fachbetrieb 
für jedes Fahrzeug und sämtliche Belange.

Bredhornweg 52 in Holm                0151 676 13 111  www.costumdesign.de
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(Hetlingen, 25.02.2026) 

Auch in diesem Jahr bietet 
der AZV Südholstein wie-

der viele Angebote für Kinder 
und Jugendliche – vom Girls 
Day über vielseitige Praktika 
bis zur Ausbildung in verschie-
denen Berufen. Neu hinzuge-
kommen ist die Ausbildung 
zum*zur Elektroniker*in für 
Automatisierungstechnik.Wer 
einem Bärtierchen bei der Ar-
beit zusehen will, muss in kei-
nen Zoo gehen. Ein Besuch 
der Kläranlage in Hetlingen 
genügt vollauf: Die nur wenige 
Millimeter großen Gliedertie-
re gehören zu den zahllosen 
fleißigen Helfern, die in der 
biologischen Reinigungsstu-
fe einen wichtigen Beitrag bei 
der Abwasserreinigung leisten. 
Das Beobachten der Bärtier-
chen und ihrer Kollegen unter 
dem Mikroskop ist eines der 
Highlights bei den beliebten 
Führungen für Kindergär-
ten, Schulen und interessierte 
Gruppen über die größte Klär-
anlage Schleswig-Holsteins.

Neben Führungen bietet der AZV 
Südholstein auch in diesem Jahr 
wieder verschiedene Angebote 
für Kinder und Jugendliche. So 
nimmt er am 23. April am Gir-
ls Day teil und gibt interessan-
te Einblicke in verschiedene Be-
rufsfelder. Am 11. und 18. Juni 
stehen Veranstaltungen im Rah-
men der Umwelttage des Kreises 
Pinneberg auf dem Plan:Schü-
ler*innen der Klasse 1 bis 4 er-
fahren, warum sauberes Was-
ser lebenswichtig ist und wie 
unser genutztes Wasser wieder 
sauber wird.

Ein „Dauerbrenner“ sind die Be-
triebspraktika im Verband: Im 
Schnitt nutzen rund 30 Jugend-
liche im Jahr die Möglichkeit, 

das vielfältige Berufsspektrum 
beim AZV kennenzulernen.

Nicht wenige ehemalige Prakti-
kanten kehren später zurück – als 
Auszubildende. Das Umweltun-
ternehmen bildet in sieben ver-
schiedenen Berufen aus, ganz 
neu ist die Ausbildung „Elektro-
niker*in für Automatisierungs-
technik“. Sie verbindet klassische 
Elektrotechnik mit Automatisie-
rungstechnik. Zu den Aufgaben 
gehören u.a. das Programmie-
ren, Konfigurieren

und Prüfen von Steuerungs- und 
Automatisierungssystemen oder 
die Installation, Montage und In-
standhaltung elektrischer Anla-
gen, Maschinen und Antriebs-
systeme.

Nähere Informationen zu den Be-
triebsbesichtigungen gibt es auf 
der AZV-Website unter https://
www.azv.sh/service/betriebsbe-
sichtigungen, die Ausbildungs-
berufe sind unter 

https://www.azv.sh/karriere/aus-
bildung zu finden.

Spannende Einblicke in die Welt der Abwasserreinigung

Mit verschiedenen Veranstaltungsformaten gibt der AZV spannende Einblicke 
in die Welt der Abwasserreinigung (Bildnachweis: AZV) 

Der AZV Südholstein bildet in verschiedenen Berufen aus (Bildnachweis: AZV) 

Abwasser-Zweckverband 

AZV Südholstein · Am Heuhafen 2 · 25491 Hetlingen 
Tel. 04103 964-0 · www.azv.sh 

Wir wünschen Ihnen frohe Ostern
und eine schöne Frühjahrszeit. 
Auch über die Feiertage sind wir im Falle eines Falles 

rund um die Uhr für Sie erreichbar. 

Anzeige
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Pollenallergiker kennen das: 
Kaum blühen Büsche und 

Bäume, verwandelt sich jeder 
Spaziergang in eine Tortur aus 
Niesen, verstopfter Nase und 
juckenden Augen. Bei 15 Pro-
zent der Erwachsenen wird laut 
Allergieinformationsdienst im 
Laufe ihres Lebens ein Heu-
schnupfen diagnostiziert. Mit 
dem Frühling beginnt für sie 
eine monatelange Leidenszeit. 
Doch Betroffene müssen sich 
nicht allein auf Medikamente 
wie Antihistaminika verlas-
sen. Begleitende Maßnahmen 
können die Belastung deutlich 
verringern – ganz ohne Neben-
wirkungen.

 

Allergene werden ausge-
spült
Während Medikamente die al-
lergische Reaktion im Körper 
bremsen, lohnt sich parallel ein 
Blick auf Methoden, die direkt an 
der Nase ansetzen. Denn gerade 
dort treffen Pollen zuerst auf die 
Schleimhäute und lösen die typi-
schen Beschwerden aus. Beson-
ders hilfreich kann hier eine Na-
sendusche etwa von Emser sein. 
Sie dient der mechanischen Rei-
nigung der Nasenhöhlen und be-
feuchtet gleichzeitig mit dem pas-
senden Spülsalz. Mit einer basi-
schen Salzlösung werden Pollen, 
Hausstaub und überschüssiges  
Sekret ausgespült. Das kann die  

Allergenlast auf der Schleim-
haut reduzieren und so allergi-
sche Symptome abschwächen.

Eine Barriere gegen  
Pollen bilden
Fachleute empfehlen die Anwen-
dung vor allem nach Aufenthal-
ten im Freien oder abends vor 
dem Schlafengehen. Wichtig ist 
die richtige Handhabung: Ver-
wendet werden sollte abgekoch-
tes oder steriles Wasser in Kom-
bination mit speziellen Nasen-
spülsalzen. Unter www.emser.de 
etwa finden sich Infos und An-
wendungstipps. Da Allergien die 
Nasenschleimhäute strapazieren 
und austrocknen, ist ergänzend 
oft eine gezielte Pflege sinnvoll. 
Entsprechende Salben mit fein 
verteilten Fetten oder Wachsen 
können hier helfen, indem sie 
die Schleimhaut im Bereich des 
Naseneingangs befeuchten, re-
generieren und eine schützen-
de Barriere bilden.

Richtig lüften, Filter  
nutzen
Zusätzlich können bestimm-
te Alltagsstrategien die Pollen-
belastung reduzieren. Pollen-
schutzfilter an Fenstern und im 
Auto verhindern, dass größere 
Mengen nach innen gelangen. 
Daheim gelüftet werden sollte 
möglichst zu pollenarmen Zei-
ten – in der Stadt eher früh am 
Morgen, auf dem Land abends, 
wie auch die Handelskranken-
kasse hkk rät. Zudem empfiehlt 
es sich, getragene Kleidung nicht 
im Schlafzimmer abzulegen und 
die Haare vor dem Zubettgehen 
zu waschen, damit sich Allerge-
ne nicht über Nacht auf Kissen 
und Bettwäsche verteilen. (DJD).

« Carmen Schatz
25491Hetlingen « Tel. 04103 1880895
« Bianca Sasse
25492 Heist « Tel. 01525-6811547
« Kerstin Plüschau
25489 Haselau « Tel. 04122 81958
« Gabriele Dürmann
25489 Haseldorf « Tel. 04129 9558260

Pollen natürlich entgegenwirken
Spülen, pflegen, filtern: Effektive Maßnahmen gegen Heuschnupfen

Pollenflug – na, und?! 
Heuschnupfen-Symptome lassen 
sich mit konsequenter Behandlung 
oft deutlich reduzieren.   
Foto: 
djd/Uriach Emser/Getty Images/An-
tonio Guillem
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Telefon:  04103 / 9 00 05 04
E-Mail:  altentherapeutin.berg@web.de
Internet:  www.altentherapeutin-nina-berg.de

NINA BERG
• Altentherapeutin
• Seniorenbetreuung
• Tanzleiterin für Tanzen im Sitzen
NEU! Abrechnung mit allen Kassen 
ab Pflegegrad 1

Tierische Osterfamilie
Niedliche Figuren mit Überraschungseffekt – ganz einfach selbst gemacht

Überraschung: Aus 
manchen Osterhasen 
kommen Eier,  
aus anderen schlüpft 
ein Lamm, ein Huhn, 
ein Küken, ein Mari-
enkäfer.  
Foto: DJD/Pilot Pen/
Christin Pardun

Mit breiteren Markern sind die Ma-
troschka-Figuren schnell in der ge-
wünschten Grundfarbe angemalt.
Foto: DJD/Pilot Pen/Christin Pardun

Die Holzrohlinge der Matroschkas 
lassen sich mit bunten Markern in die 
verschiedensten Tiere verwandeln.
Foto: DJD/Pilot Pen/Christin Pardun

• Einzelbetreuung zuhause 
• Entlastung bei der Pflege 
• Individuell angepasste Hilfsangebote
• Alltagsbegleitung
• Hilfe im Haushalt 

Anerkannt nach §45 a SGB XI
Abrechnung mit Pflegekasse
ab Pflegegrad 1-5

Franciska Harder | Roßsteert 16 | 25489 Haseldorf 
E-Mail: info@alltagsengel-harder.de | Handy: 01525 7802744

Unabhängig bleiben – wir helfen! 

Haselau Rellingen
04122-85930 04101-859020 

www.behrens-lm.de

Der nächste Rasen wächst bestimmt!  
Momentan denkt wohl niemand an die Gartensaison 

- bei diesem Schneewinter-
Nur, die Zeit läuft gewohnt schnell und bei milderen Wintern 
mähen im 1. Monat die ersten Kunden schon ihren Rasen, 

oder lassen vom Robotmäher mähen!

Wir suchen dringend Mitarbeiter!  auch Quereinsteiger

als Land- u. Baumaschinenmechaniker

Deutsches
Rotes
Kreuz

Das DRK informiert

März       Fr. 27.03. – Blutspende 

🩸🩸

 

April       Di.14.04.— Kurs: Fit für Notfälle im Kinderalltag
                    (Von 19:00-21:30 Uhr)     

Mai         Sa. 30.05. – DRK Kinderfest 

🎡🎡

14:00 – 18:00 Uhr

Juni        Fr. 12.06. – Bingo 

🎱🎱

 19:00 Uhr

Aug.       Di. 25.08. – Jahreshauptversammlung 19:00 Uhr

Sept.      So. 06.09. – Dorfflohmarkt 

🏡🏡

10:00 – 16:00 Uhr

Nov.       Fr. 27.11. – Blutspende 

🩸🩸

 

Ihr Maler 
im Kreis Pinneberg
und Hamburg

Sandstücken 5 · 25491 Hetlingen 
Telefon: 04103 - 18 99 195 · info@malereibetrieb-milchert.de  

www.malereibetrieb-milchert.de

Unsere  Kompetenz ist das Verschönern 
und Erneuern von Lebensräumen,

sowie der Erhalt vom Wert Ihres Lebensraumes.

Selbst gestaltete Matrosch-
ka-Figuren aus Holz bringen 

Farbe, Persönlichkeit und eine 
spielerische Note ins Zuhause. 
Dafür zunächst die Matrosch-
kas in der passenden Grundfar-
be anmalen, etwa mit den Pin-
tor Markern von Pilot in breiter 
Strichstärke. So wird der Roh-
ling im Handumdrehen braun 
für den Hasen, weiß für das 
Lamm oder orange und blau 
für ein Huhn. Da die wasser-
basierte Tinte auf Holz schnell 
trocknet, kann man bald mit 
einem Bleistift Gesichter und 
Details vorzeichnen. Steht das 
Motiv, werden die Linien mit 
einem feinen oder extrafeinen 
Marker nachgezogen und fi-
nal ausgearbeitet. Zum Schluss 
kommen die Accessoires: Für 

einen Osterhasen lassen sich 
beispielsweise zwei Ohren aus 
braunem Filz ausschneiden 

und mit flüssigem Alleskleber 
am oberen Teil der Matroschka 
befestigen. (DJD).
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Termin Vereinbarung
B.Eng. Selim Demirbas 
Tel.:  01520-28 60 192

Und an der Seite „Ihrer“ So-
pranistin Melanie Römer, wie 
kann es auch anders sein, der 
„Herrscher“ über die weißen 
und schwarzen Tasten des  
Pianos Thorben Korn
Beide haben im Gepäck eine 
wunderbare Auswahl be-
sinnlicher, heiterer und-
mitreißender Melodien, als  
Ohren- und Augenschmaus  

zu hören und zu sehen im 
diesjährigen 

Sommerkonzert In der  
Hetlinger Kirche diesmal  
am Sonntag, den 
7.6.2026 
um 17.00 Uhr
Der Bogen spannt sich weit, 
sehr weit. Vom „Ave Maria“ 
von Schubert bis zum Csardas 

aus „Gräfin Mariza“ von Em-
merich Kalman. All das soll 
Sie einladen, zu genießen und 
die Seele ein wenig baumeln 
zu lassen.
Und noch eine gute Nach-
richt! Alles wird teurer, doch 
dieses Konzert nicht!
Der Eintrittspreis beträgt 
auch in diesem Jahr 15,00 €

Karten können ab sofort be-
stellt werden unter der Te-
lefonnummer 045103/4375 
oder sind auch erhältlich bei 
der Apotheke „Alte Schmie-
de“ in Holm. In der Pause des 
Konzertes, wird Sie wie im-
mer Marcus Römer und sein 
Team mit einem perfekten 
Catering erwarten.
Wir freuen uns auf Sie!!

In der Hetlinger Kirche
Sommerkonzert

Sonntag

07.06.2026 
17.00 Uhr

Die „Gräfin“ ist zurück
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Ein Hausverkauf ist kein 
Spaziergang. Er verlangt 
Fakten, Fingerspitzengefühl 
– und klare Kommunikati-
on. Doch was passiert, 
wenn plötzlich Dritte mit- 
mischen? Wenn gut gemein-
te Ratschläge von Freunden 
oder Verwandten plötzlich 
mehr Gewicht haben als 
fundierte Fachmeinungen? 
Willkommen in der Welt 
der Schattenberater.

Wer sind Schattenberater?
Schattenberater sind Men-
schen im Umfeld von 
Eigentümern oder Kaufinte-
ressenten, die sich berufen 
fühlen, beratend zur Seite 
zu stehen. Oft mit besten 
Absichten – manchmal mit 
Halbwissen. Die Freundin, 
die „auch schon mal ein 
Haus verkauft hat“. Der 
Cousin, der „den Markt 
kennt“. Oder der Nachbar, 
der sagt: „Unter 700.000 
brauchst du gar nicht anzu-
fangen!“ – ohne Grundriss, 
Zustand oder Lage zu 
kennen.

Gut gemeint sind diese 
Einflüsterungen – jedoch 
selten hilfreich. Viel öfter 
sorgen sie für Unsicherheit, 
Zweifel – und manchmal 
sogar für das Scheitern von 
Verhandlungen, die eigent-
lich kurz vor dem 
Abschluss standen.

Einfluss ohne Verantwor-
tung
Das Problem: Schattenbera-
ter tragen keine Verantwor-

tung für ihre Aussagen. Sie 
unterschreiben keinen Kauf-
vertrag, sitzen nicht beim 
Notar und tragen keine 
Folgen, wenn ein Deal 
platzt. Ihre Meinungen 
beruhen meist auf persönli-
chen Erfahrungen, Halb-
wissen oder Hörensagen. 
„In Hamburg steigen die 
Preise wieder!“ – vielleicht. 
Doch entscheidend ist: Was 
bedeutet das für genau 
dieses Haus, in dieser 
Straße, in diesem Zustand?

Ein Beispiel aus der 
Praxis
Ein Verkäufer hatte sich mit 
einem Interessenten auf 
einen fairen Preis geeinigt – 
ein Win-win für beide 
Seiten. Dann mischte sich 
die Schwester ein: „Für den 
Preis würde ich das nie 
verkaufen.“ Drei Wochen 
später sprang der Käufer ab. 
Neue Angebote drückten 
das Preisniveau. Am Ende 
wurde die Immobilie sechs 
Monate später für
25.000 € weniger verkauft.

Psychologie des Ratsu-
chens
In unsicheren Situationen 
suchen Menschen Rat – 
selbst dann, wenn Kompe-
tenz nur vermutet wird. 
Doch Erfahrung ersetzt 
keine aktuelle Marktkennt-
nis. Besonders problema-
tisch wird es, wenn Schat-
tenberater aktiv eingreifen: 
Anrufe beim Makler, Kon-
taktaufnahme mit Interes-
senten, Nachverhandlungen. 
Vertrauen bröckelt, Unsi-
cherheit wächst – und oft 
ziehen sich beide Seiten 
zurück.

Der Markt ist kein 
Bauchgefühl
Immobilienpreise folgen 
klaren Rahmenbedingun-

gen: Lage, Zustand, Ener-
gieeffizienz, Nachfrage. Wer 
„sein“ Haus höher ansetzt, 
weil der Nachbar angeblich 
mehr bekommen hat, 
riskiert die Wunschpreisfal-
le – und wird vom Markt 
ignoriert.

Was tun?
Austausch ist erlaubt, aber
für einen erfolgreichen 
Verkauf braucht es einen 
klaren Weg: objektive Bera-
tung, nachvollziehbare 
Marktanalysen und offene 
Kommunikation – ohne 
Zwischenrufe von der 
Seitenlinie. Die besten 
Ergebnisse entstehen, wenn 
Verkäufer und Käufer 
gemeinsam am Tisch sitz

Fazit: Vertrauen ist gut, 
Klarheit ist besser.
Wer zu viele Stimmen ins 
Boot holt, riskiert, den Kurs 
zu verlieren.

Wer zu viele Stimmen ins 

Setzen Sie auf professionel-
le Beratung – und auf Ihr 
eigenes Gefühl. Aber lassen 
Sie Schatten nicht das 
Steuer übernehmen.

Lust auf Klarheit statt 
Nebel?
Vereinbaren Sie ein kosten-
loses und unverbindliches 
Erstgespräch – für eine 
objektive Bewertung und 
einen strukturierten 
Verkaufsprozess. Ohne 
Schatten, dafür mit klarer 
Linie.





Anzeige

Manchmal kommt alles auf 
einmal. Man schaut eigent-
lich nur – rein interessehalber,
wie man so sagt – und dann 
steht es da: das Traumhaus. 
Die Lage stimmt, das Ge-
fühl stimmt – einfach alles.  
Nur ein Haken: Das alte Zu-
hause ist noch nicht verkauft.

Genau das war die Aus-
gangssituation bei einer unse-
rer Kundinnen. Sie hatte den 
Zuschlag für ihr neues Haus 
bereits in der Tasche, muss-
te aber ihr jetziges Zuhause
noch veräußern – und das am 
besten zügig, sicher und zum 
richtigen Preis. In diesem 
Moment kamen wir ins Spiel.

Schnelligkeit durch  
Struktur

Viele Verkäufer unterschät-
zen, wie entscheidend Vorbe-
reitung und vollständige Un-
terlagen für den erfolgreichen 
Verkauf sind. Bei unserer 
Kundin war das der Schlüs-
sel: Während andere Anbie-
ter noch fehlenden Grund-
rissen oder Energieausweisen 
hinterherliefen, konnten wir 
mit einem vollständigen, ge-
prüften Datensatz starten – 
keine Nachfragen, keine Ver-
zögerungen, kein Risiko.

Diese Gründlichkeit ist 
kein Zufall, sondern Teil un-
seres Systems. Wir gehen erst 
in den Markt, wenn alle Un-
terlagen vollständig und ge-
prüft sind – vom Grund-
buchauszug über Bauzeich-
nungen bis hin zu Moder-
nisierungsnachweisen. Das 
spart später wertvolle Zeit 

und sorgt dafür, dass Kaufin-
teressenten sofort alle Ant-
worten erhalten.

Vermarktung mit Weitblick
Doch Daten allein verkau-

fen kein Haus. Entscheidend 
ist, wie man das Objekt prä-
sentiert. Bei IMMO Holm 
setzen wir auf eine hochwer-
tige, emotionale und zugleich 
klare Objektpräsentation – 
mit professionellen Fotos, Im-
mobilienvideos, 3D-Grund-
rissen und aussagekräftigen 
Exposés. Nur so entsteht das, 
was wir den „Wow-Effekt“ 
nennen – das gute Gefühl 
schon beim ersten Blick.

Parallel dazu sorgen wir 
mit gezielten Kampagnen in 
allen wichtigen Immobilien-
portalen und über Social Me-
dia für maximale Reichweite 
– online wie in der Region. 
Denn die besten Ergebnisse 
entstehen immer dann, wenn 
klassische und digitale Wege 
Hand in Hand gehen.

Teamwork mit dem Notariat
Schnelligkeit endet bei uns 

nicht mit dem ersten Besichti-
gungstermin. Gerade bei zeit-
kritischen Fällen, in denen ein 
neues Haus bereits reserviert 
ist, zählt jedes Detail. Wir ar-
beiten eng mit den Notariaten 
zusammen, klären besonde-
re Vertragsbestandteile vorab 
und schaffen so Sicherheit für 
Käufer und Verkäufer glei-
chermaßen.

Im Fall unserer Kundin wa-
ren wir vor dem Notartermin 
des neuen Hauses bereits mit 
der Beurkundung des alten 
fertig – das nenne ich Timing.
Erfolgreiche Abläufe,  
starkes Netzwerk

Solche Ergebnisse sind 
kein Zufall. Wir greifen auf 
bewährte Prozesse, verlässli-
che Dienstleister und Nota-
re zurück, mit denen wir seit 
Jahren erfolgreich zusammen-
arbeiten. Wenn es also einmal 
richtig schnell gehen muss, 

sind wir sofort zur Stelle – 
mit kurzen Wegen, klaren 
Abläufen und Partnern, die 
wissen, worauf es ankommt. 
Das Zusammenspiel aus Er-
fahrung, Struktur und ein-
gespieltem Netzwerk sorgt 
dafür, dass auch komplexe 
Übergaben reibungslos funk-
tionieren.

Das Ergebnis:

• Verkauf über den Erwar-
tungen 

• Notartermin noch vor der 
neuen Beurkundung 

• reibungslose Abwicklung 
ohne Stress 

• glückliche Käufer – und 
eine überglückliche Verkäu-
ferin

Das neue Traumhaus wur-
de möglich, weil der Verkauf 
perfekt vorbereitet war – mit 
Struktur, Geschwindigkeit 
und echter Sorgfalt.

Butter bei die Fische:
Wer sein Traumhaus ge-

funden hat, aber noch verkau-
fen muss, braucht einen Mak-
ler, der nicht nur schnell, son-
dern sorgfältig, strukturiert 
und verlässlich arbeitet – und 
ein Netzwerk, das in jedem 
Moment funktioniert. Denn 
Tempo entsteht nicht durch 
Hektik, sondern durch Vor-
bereitung.

IMMO Holm – ehrlich, 
direkt, verlässlich. Damit Ihr 
neues Zuhause nicht nur ein 
Traum bleibt.
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Ein Hausverkauf ist kein 
Spaziergang. Er verlangt 
Fakten, Fingerspitzengefühl 
– und klare Kommunikati-
on. Doch was passiert, 
wenn plötzlich Dritte mit- 
mischen? Wenn gut gemein-
te Ratschläge von Freunden 
oder Verwandten plötzlich 
mehr Gewicht haben als 
fundierte Fachmeinungen? 
Willkommen in der Welt 
der Schattenberater.

Wer sind Schattenberater?
Schattenberater sind Men-
schen im Umfeld von 
Eigentümern oder Kaufinte-
ressenten, die sich berufen 
fühlen, beratend zur Seite 
zu stehen. Oft mit besten 
Absichten – manchmal mit 
Halbwissen. Die Freundin, 
die „auch schon mal ein 
Haus verkauft hat“. Der 
Cousin, der „den Markt 
kennt“. Oder der Nachbar, 
der sagt: „Unter 700.000 
brauchst du gar nicht anzu-
fangen!“ – ohne Grundriss, 
Zustand oder Lage zu 
kennen.

Gut gemeint sind diese 
Einflüsterungen – jedoch 
selten hilfreich. Viel öfter 
sorgen sie für Unsicherheit, 
Zweifel – und manchmal 
sogar für das Scheitern von 
Verhandlungen, die eigent-
lich kurz vor dem 
Abschluss standen.

Einfluss ohne Verantwor-
tung
Das Problem: Schattenbera-
ter tragen keine Verantwor-

tung für ihre Aussagen. Sie 
unterschreiben keinen Kauf-
vertrag, sitzen nicht beim 
Notar und tragen keine 
Folgen, wenn ein Deal 
platzt. Ihre Meinungen 
beruhen meist auf persönli-
chen Erfahrungen, Halb-
wissen oder Hörensagen. 
„In Hamburg steigen die 
Preise wieder!“ – vielleicht. 
Doch entscheidend ist: Was 
bedeutet das für genau 
dieses Haus, in dieser 
Straße, in diesem Zustand?

Ein Beispiel aus der 
Praxis
Ein Verkäufer hatte sich mit 
einem Interessenten auf 
einen fairen Preis geeinigt – 
ein Win-win für beide 
Seiten. Dann mischte sich 
die Schwester ein: „Für den 
Preis würde ich das nie 
verkaufen.“ Drei Wochen 
später sprang der Käufer ab. 
Neue Angebote drückten 
das Preisniveau. Am Ende 
wurde die Immobilie sechs 
Monate später für
25.000 € weniger verkauft.

Psychologie des Ratsu-
chens
In unsicheren Situationen 
suchen Menschen Rat – 
selbst dann, wenn Kompe-
tenz nur vermutet wird. 
Doch Erfahrung ersetzt 
keine aktuelle Marktkennt-
nis. Besonders problema-
tisch wird es, wenn Schat-
tenberater aktiv eingreifen: 
Anrufe beim Makler, Kon-
taktaufnahme mit Interes-
senten, Nachverhandlungen. 
Vertrauen bröckelt, Unsi-
cherheit wächst – und oft 
ziehen sich beide Seiten 
zurück.

Der Markt ist kein 
Bauchgefühl
Immobilienpreise folgen 
klaren Rahmenbedingun-

gen: Lage, Zustand, Ener-
gieeffizienz, Nachfrage. Wer 
„sein“ Haus höher ansetzt, 
weil der Nachbar angeblich 
mehr bekommen hat, 
riskiert die Wunschpreisfal-
le – und wird vom Markt 
ignoriert.

Was tun?
Austausch ist erlaubt, aber 
für einen erfolgreichen 
Verkauf braucht es einen 
klaren Weg: objektive Bera-
tung, nachvollziehbare 
Marktanalysen und offene 
Kommunikation – ohne 
Zwischenrufe von der 
Seitenlinie. Die besten 
Ergebnisse entstehen, wenn 
Verkäufer und Käufer 
gemeinsam am Tisch sitz

Fazit: Vertrauen ist gut, 
Klarheit ist besser.
Wer zu viele Stimmen ins 
Boot holt, riskiert, den Kurs 
zu verlieren.

Wer zu viele Stimmen ins 

Setzen Sie auf professionel-
le Beratung – und auf Ihr 
eigenes Gefühl. Aber lassen 
Sie Schatten nicht das 
Steuer übernehmen.

Lust auf Klarheit statt 
Nebel?
Vereinbaren Sie ein kosten-
loses und unverbindliches 
Erstgespräch – für eine 
objektive Bewertung und 
einen strukturierten 
Verkaufsprozess. Ohne 
Schatten, dafür mit klarer 
Linie.




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Ein Hausverkauf ist kein 
Spaziergang. Er verlangt 
Fakten, Fingerspitzengefühl 
– und klare Kommunikati-
on. Doch was passiert, 
wenn plötzlich Dritte mit- 
mischen? Wenn gut gemein-
te Ratschläge von Freunden 
oder Verwandten plötzlich 
mehr Gewicht haben als 
fundierte Fachmeinungen? 
Willkommen in der Welt 
der Schattenberater.

Wer sind Schattenberater?
Schattenberater sind Men-
schen im Umfeld von 
Eigentümern oder Kaufinte-
ressenten, die sich berufen 
fühlen, beratend zur Seite 
zu stehen. Oft mit besten 
Absichten – manchmal mit 
Halbwissen. Die Freundin, 
die „auch schon mal ein 
Haus verkauft hat“. Der 
Cousin, der „den Markt 
kennt“. Oder der Nachbar, 
der sagt: „Unter 700.000 
brauchst du gar nicht anzu-
fangen!“ – ohne Grundriss, 
Zustand oder Lage zu 
kennen.

Gut gemeint sind diese 
Einflüsterungen – jedoch 
selten hilfreich. Viel öfter 
sorgen sie für Unsicherheit, 
Zweifel – und manchmal 
sogar für das Scheitern von 
Verhandlungen, die eigent-
lich kurz vor dem 
Abschluss standen.

Einfluss ohne Verantwor-
tung
Das Problem: Schattenbera-
ter tragen keine Verantwor-

tung für ihre Aussagen. Sie 
unterschreiben keinen Kauf-
vertrag, sitzen nicht beim 
Notar und tragen keine 
Folgen, wenn ein Deal 
platzt. Ihre Meinungen 
beruhen meist auf persönli-
chen Erfahrungen, Halb-
wissen oder Hörensagen. 
„In Hamburg steigen die 
Preise wieder!“ – vielleicht. 
Doch entscheidend ist: Was 
bedeutet das für genau 
dieses Haus, in dieser 
Straße, in diesem Zustand?

Ein Beispiel aus der 
Praxis
Ein Verkäufer hatte sich mit 
einem Interessenten auf 
einen fairen Preis geeinigt – 
ein Win-win für beide 
Seiten. Dann mischte sich 
die Schwester ein: „Für den 
Preis würde ich das nie 
verkaufen.“ Drei Wochen 
später sprang der Käufer ab. 
Neue Angebote drückten 
das Preisniveau. Am Ende 
wurde die Immobilie sechs 
Monate später für
25.000 € weniger verkauft.

Psychologie des Ratsu-
chens
In unsicheren Situationen 
suchen Menschen Rat – 
selbst dann, wenn Kompe-
tenz nur vermutet wird. 
Doch Erfahrung ersetzt 
keine aktuelle Marktkennt-
nis. Besonders problema-
tisch wird es, wenn Schat-
tenberater aktiv eingreifen: 
Anrufe beim Makler, Kon-
taktaufnahme mit Interes-
senten, Nachverhandlungen. 
Vertrauen bröckelt, Unsi-
cherheit wächst – und oft 
ziehen sich beide Seiten 
zurück.

Der Markt ist kein 
Bauchgefühl
Immobilienpreise folgen 
klaren Rahmenbedingun-

gen: Lage, Zustand, Ener-
gieeffizienz, Nachfrage. Wer 
„sein“ Haus höher ansetzt, 
weil der Nachbar angeblich 
mehr bekommen hat, 
riskiert die Wunschpreisfal-
le – und wird vom Markt 
ignoriert.

Was tun?
Austausch ist erlaubt, aber
für einen erfolgreichen 
Verkauf braucht es einen 
klaren Weg: objektive Bera-
tung, nachvollziehbare 
Marktanalysen und offene 
Kommunikation – ohne 
Zwischenrufe von der 
Seitenlinie. Die besten 
Ergebnisse entstehen, wenn 
Verkäufer und Käufer 
gemeinsam am Tisch sitz

Fazit: Vertrauen ist gut, 
Klarheit ist besser.
Wer zu viele Stimmen ins 
Boot holt, riskiert, den Kurs 
zu verlieren.

Wer zu viele Stimmen ins 

Setzen Sie auf professionel-
le Beratung – und auf Ihr 
eigenes Gefühl. Aber lassen 
Sie Schatten nicht das 
Steuer übernehmen.

Lust auf Klarheit statt 
Nebel?
Vereinbaren Sie ein kosten-
loses und unverbindliches 
Erstgespräch – für eine 
objektive Bewertung und 
einen strukturierten 
Verkaufsprozess. Ohne 
Schatten, dafür mit klarer 
Linie.





Anzeige

Manchmal kommt alles auf 
einmal. Man schaut eigent-
lich nur – rein interessehalber,
wie man so sagt – und dann 
steht es da: das Traumhaus. 
Die Lage stimmt, das Ge-
fühl stimmt – einfach alles.  
Nur ein Haken: Das alte Zu-
hause ist noch nicht verkauft.

Genau das war die Aus-
gangssituation bei einer unse-
rer Kundinnen. Sie hatte den 
Zuschlag für ihr neues Haus 
bereits in der Tasche, muss-
te aber ihr jetziges Zuhause
noch veräußern – und das am 
besten zügig, sicher und zum 
richtigen Preis. In diesem 
Moment kamen wir ins Spiel.

Schnelligkeit durch  
Struktur

Viele Verkäufer unterschät-
zen, wie entscheidend Vorbe-
reitung und vollständige Un-
terlagen für den erfolgreichen 
Verkauf sind. Bei unserer 
Kundin war das der Schlüs-
sel: Während andere Anbie-
ter noch fehlenden Grund-
rissen oder Energieausweisen 
hinterherliefen, konnten wir 
mit einem vollständigen, ge-
prüften Datensatz starten – 
keine Nachfragen, keine Ver-
zögerungen, kein Risiko.

Diese Gründlichkeit ist 
kein Zufall, sondern Teil un-
seres Systems. Wir gehen erst 
in den Markt, wenn alle Un-
terlagen vollständig und ge-
prüft sind – vom Grund-
buchauszug über Bauzeich-
nungen bis hin zu Moder-
nisierungsnachweisen. Das 
spart später wertvolle Zeit 

und sorgt dafür, dass Kaufin-
teressenten sofort alle Ant-
worten erhalten.

Vermarktung mit Weitblick
Doch Daten allein verkau-

fen kein Haus. Entscheidend 
ist, wie man das Objekt prä-
sentiert. Bei IMMO Holm 
setzen wir auf eine hochwer-
tige, emotionale und zugleich 
klare Objektpräsentation – 
mit professionellen Fotos, Im-
mobilienvideos, 3D-Grund-
rissen und aussagekräftigen 
Exposés. Nur so entsteht das, 
was wir den „Wow-Effekt“ 
nennen – das gute Gefühl 
schon beim ersten Blick.

Parallel dazu sorgen wir 
mit gezielten Kampagnen in 
allen wichtigen Immobilien-
portalen und über Social Me-
dia für maximale Reichweite 
– online wie in der Region. 
Denn die besten Ergebnisse 
entstehen immer dann, wenn 
klassische und digitale Wege 
Hand in Hand gehen.

Teamwork mit dem Notariat
Schnelligkeit endet bei uns 

nicht mit dem ersten Besichti-
gungstermin. Gerade bei zeit-
kritischen Fällen, in denen ein 
neues Haus bereits reserviert 
ist, zählt jedes Detail. Wir ar-
beiten eng mit den Notariaten 
zusammen, klären besonde-
re Vertragsbestandteile vorab 
und schaffen so Sicherheit für 
Käufer und Verkäufer glei-
chermaßen.

Im Fall unserer Kundin wa-
ren wir vor dem Notartermin 
des neuen Hauses bereits mit 
der Beurkundung des alten 
fertig – das nenne ich Timing.
Erfolgreiche Abläufe,  
starkes Netzwerk

Solche Ergebnisse sind 
kein Zufall. Wir greifen auf 
bewährte Prozesse, verlässli-
che Dienstleister und Nota-
re zurück, mit denen wir seit 
Jahren erfolgreich zusammen-
arbeiten. Wenn es also einmal 
richtig schnell gehen muss, 

sind wir sofort zur Stelle – 
mit kurzen Wegen, klaren 
Abläufen und Partnern, die 
wissen, worauf es ankommt. 
Das Zusammenspiel aus Er-
fahrung, Struktur und ein-
gespieltem Netzwerk sorgt 
dafür, dass auch komplexe 
Übergaben reibungslos funk-
tionieren.

Das Ergebnis:

• Verkauf über den Erwar-
tungen 

• Notartermin noch vor der 
neuen Beurkundung 

• reibungslose Abwicklung 
ohne Stress 

• glückliche Käufer – und 
eine überglückliche Verkäu-
ferin

Das neue Traumhaus wur-
de möglich, weil der Verkauf 
perfekt vorbereitet war – mit 
Struktur, Geschwindigkeit 
und echter Sorgfalt.

Butter bei die Fische:
Wer sein Traumhaus ge-

funden hat, aber noch verkau-
fen muss, braucht einen Mak-
ler, der nicht nur schnell, son-
dern sorgfältig, strukturiert 
und verlässlich arbeitet – und 
ein Netzwerk, das in jedem 
Moment funktioniert. Denn 
Tempo entsteht nicht durch 
Hektik, sondern durch Vor-
bereitung.

IMMO Holm – ehrlich, 
direkt, verlässlich. Damit Ihr 
neues Zuhause nicht nur ein 
Traum bleibt.
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Ein Hausverkauf ist kein 
Spaziergang. Er verlangt 
Fakten, Fingerspitzengefühl 
– und klare Kommunikati-
on. Doch was passiert, 
wenn plötzlich Dritte mit- 
mischen? Wenn gut gemein-
te Ratschläge von Freunden 
oder Verwandten plötzlich 
mehr Gewicht haben als 
fundierte Fachmeinungen? 
Willkommen in der Welt 
der Schattenberater.

Wer sind Schattenberater?
Schattenberater sind Men-
schen im Umfeld von 
Eigentümern oder Kaufinte-
ressenten, die sich berufen 
fühlen, beratend zur Seite 
zu stehen. Oft mit besten 
Absichten – manchmal mit 
Halbwissen. Die Freundin, 
die „auch schon mal ein 
Haus verkauft hat“. Der 
Cousin, der „den Markt 
kennt“. Oder der Nachbar, 
der sagt: „Unter 700.000 
brauchst du gar nicht anzu-
fangen!“ – ohne Grundriss, 
Zustand oder Lage zu 
kennen.

Gut gemeint sind diese 
Einflüsterungen – jedoch 
selten hilfreich. Viel öfter 
sorgen sie für Unsicherheit, 
Zweifel – und manchmal 
sogar für das Scheitern von 
Verhandlungen, die eigent-
lich kurz vor dem 
Abschluss standen.

Einfluss ohne Verantwor-
tung
Das Problem: Schattenbera-
ter tragen keine Verantwor-

tung für ihre Aussagen. Sie 
unterschreiben keinen Kauf-
vertrag, sitzen nicht beim 
Notar und tragen keine 
Folgen, wenn ein Deal 
platzt. Ihre Meinungen 
beruhen meist auf persönli-
chen Erfahrungen, Halb-
wissen oder Hörensagen. 
„In Hamburg steigen die 
Preise wieder!“ – vielleicht. 
Doch entscheidend ist: Was 
bedeutet das für genau 
dieses Haus, in dieser 
Straße, in diesem Zustand?

Ein Beispiel aus der 
Praxis
Ein Verkäufer hatte sich mit 
einem Interessenten auf 
einen fairen Preis geeinigt – 
ein Win-win für beide 
Seiten. Dann mischte sich 
die Schwester ein: „Für den 
Preis würde ich das nie 
verkaufen.“ Drei Wochen 
später sprang der Käufer ab. 
Neue Angebote drückten 
das Preisniveau. Am Ende 
wurde die Immobilie sechs 
Monate später für
25.000 € weniger verkauft.

Psychologie des Ratsu-
chens
In unsicheren Situationen 
suchen Menschen Rat – 
selbst dann, wenn Kompe-
tenz nur vermutet wird. 
Doch Erfahrung ersetzt 
keine aktuelle Marktkennt-
nis. Besonders problema-
tisch wird es, wenn Schat-
tenberater aktiv eingreifen: 
Anrufe beim Makler, Kon-
taktaufnahme mit Interes-
senten, Nachverhandlungen. 
Vertrauen bröckelt, Unsi-
cherheit wächst – und oft 
ziehen sich beide Seiten 
zurück.

Der Markt ist kein 
Bauchgefühl
Immobilienpreise folgen 
klaren Rahmenbedingun-

gen: Lage, Zustand, Ener-
gieeffizienz, Nachfrage. Wer 
„sein“ Haus höher ansetzt, 
weil der Nachbar angeblich 
mehr bekommen hat, 
riskiert die Wunschpreisfal-
le – und wird vom Markt 
ignoriert.

Was tun?
Austausch ist erlaubt, aber 
für einen erfolgreichen 
Verkauf braucht es einen 
klaren Weg: objektive Bera-
tung, nachvollziehbare 
Marktanalysen und offene 
Kommunikation – ohne 
Zwischenrufe von der 
Seitenlinie. Die besten 
Ergebnisse entstehen, wenn 
Verkäufer und Käufer 
gemeinsam am Tisch sitz

Fazit: Vertrauen ist gut, 
Klarheit ist besser.
Wer zu viele Stimmen ins 
Boot holt, riskiert, den Kurs 
zu verlieren.

Wer zu viele Stimmen ins 

Setzen Sie auf professionel-
le Beratung – und auf Ihr 
eigenes Gefühl. Aber lassen 
Sie Schatten nicht das 
Steuer übernehmen.

Lust auf Klarheit statt 
Nebel?
Vereinbaren Sie ein kosten-
loses und unverbindliches 
Erstgespräch – für eine 
objektive Bewertung und 
einen strukturierten 
Verkaufsprozess. Ohne 
Schatten, dafür mit klarer 
Linie.





Kennen Sie das wirklich – Ihr Haus? 
Also nicht nur das Gefühl dazu, die 
Erinnerungen, die Jahre, die Ge-
schichten. Sondern das Haus an sich. 
Die Substanz. Die Fakten. Die De-
tails. Denn genau hier beginnt der 
Verkauf. Oder scheitert er. Immer 
wieder erleben wir, dass Immobili-
en mit großen Erwartungen in den 
Markt gehen – und dann Stück für 
Stück „Überraschungen“ auftauchen.

Nicht böse gemeint. Oft schlicht 
nicht bekannt. Ach übrigens … ei-
ne Baugenehmigung dafür gibt es 
wohl nicht. Da war mal ein Öltank 
im Garten – der wurde mit Sand 
verfüllt. Eine Stilllegungsanzeige? 
Wissen wir nicht. Solche Sätze hört 
man nicht selten erst während der 
Vermarktung. Oder manchmal erst 
dann, wenn ein Käufer sehr genau 
hinschaut. Dabei ist klar: Nur wer 
seine Immobilie wirklich kennt, kann 
einen realistischen Marktwert erzie-
len. Eine gute Vorbereitung ist kein  
„Nice-to-have“. Sie ist die Grund-
lage für alles Weitere. Dazu gehört, 
die Stärken einer Immobilie gezielt 
herauszuarbeiten:

•  die Lage 
•  der Grundriss 
•  Modernisierungen 
•  Nutzungsmöglichkeiten

Aber genauso wichtig ist es, mög-
liche Schwachstellen offen zu be-
trachten – nicht zu ignorieren. Alte 
Leitungen, fehlende Genehmigun-
gen, ungeklärte Altlasten: Das sind 
nicht automatisch Verkaufsstopper – 
wenn man sie kennt, einordnet und 
berücksichtigt.

In der Praxis erleben wir immer wie-

der, dass sich Makler stark auf die 
Aussagen von Eigentümern verlas-
sen – ohne alle Unterlagen im De-
tail zu prüfen oder fehlende Doku-
mente aktiv zu beschaffen.

Nicht aus Bösem Willen. Sondern 
aus Zeitdruck, unterschiedlichen  
Arbeitsweisen oder weil man es bran-
chenüblich so kennt. Und nicht sel-
ten hört man den Satz: „Die Beschaf-
fung der Unterlagen ist nicht Aufga-
be des Maklers.“ Manchmal ergänzt 
um: „Das machen andere doch auch 
so.“ Aus unserer Sicht greift das zu 
kurz. Denn ein wesentlicher Teil 
der Maklerleistung besteht darin, 
Transparenz zu schaffen. Das be-
deutet: vorhandene Unterlagen sich-
ten, fehlende Informationen klären 
und Eigentümer strukturiert durch 
diesen Prozess zu begleiten. Bauak-
ten, Genehmigungen, Pläne, Nach-
weise, Altlasten, Baulasten, Grund-
buchthemen – all das sollte mög-
lichst vor dem Marktstart geprüft 
werden und nicht erst im laufen-
den Prozess.

Erst kürzlich haben wir es im Team 
miterlebt, wie unterschiedlich die 
Auffassungen darüber sein können, 
was zu einer vollständigen Vorbe-
reitung gehört.

Begründet wurde eine Vorgehens-
weise unter anderem damit, dass sich 
im Laufe der Vermarktung immer 
noch neue Sachverhalte ergeben kön-
nen. Das ist grundsätzlich richtig.

Aus unserer Erfahrung zeigt sich 
jedoch: Viele dieser später auftau-
chenden Punkte wären bereits im 
Vorfeld erkennbar gewesen, wenn 
man sich intensiv mit Immobilie 
und Grundstück auseinandergesetzt 
hätte. Natürlich gibt es Situationen, 
in denen Eile geboten ist. Ein Ver-
kauf aus Zeitdruck oder persönli-
chen Gründen kommt vor. Aber auch 
dann gilt: Sorgfalt und klare Kom-
munikation bleiben entscheidend. 

Sauber arbeiten. Sauber kommunizie-
ren. Und diese Kommunikation darf 
sich nicht nur an Interessenten  

richten. Sie sollte genauso transpa-
rent gegenüber den Eigentümern 
erfolgen. Sollten sich während ei-
ner laufenden Vermarktung neue 
Informationen ergeben, ist es wich-
tig, diese sachlich zu bewerten, of-
fen zu kommunizieren und – wenn 
erforderlich – auch preislich zu be-
rücksichtigen. Genau hier zeigt sich, 
wie ein Makler seine Rolle versteht.

Denn Maklerleistung bedeutet  
nicht nur:

•  ein Objekt online stellen 
•  Besichtigungen durchführen 
•  Türen auf- und wieder  
 zuschließen

Maklerleistung bedeutet  
Verantwortung.

• Für Informationen. 
• Für Einschätzungen. 
• Und für die Qualität des  
 Angebots, das am Markt  
 platziert wird.

Ein Immobilienvekauf 
ist kein Selbstläufer.

Er ist ein strukturierter Prozess, der 
Vorbereitung, Erfahrung und Hal-
tung erfordert. Und die vielleicht 
wichtigste Erkenntnis zum Schluss:

Gut vorbereitete Immobilien  
verkaufen sich nicht nur  
sicherer – sondern häufig auch 
erfolgreicher.

• Weil Vertrauen entsteht.#

• Weil Planungssicherheit  
 entsteht. 
• Und weil der Preis am  
 Ende tragfähig ist. 
Oder norddeutsch gesagt:

Kiek mol lieber einmal mehr hin

Kiek mol: Kennen Sie das Haus, das Sie verkaufen wollen?

Infos

Kiek mol: Wenn der Hausverkauf das neue Traumhaus erst möglich macht
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Ein Hausverkauf ist kein 
Spaziergang. Er verlangt 
Fakten, Fingerspitzengefühl 
– und klare Kommunikati-
on. Doch was passiert, 
wenn plötzlich Dritte mit- 
mischen? Wenn gut gemein-
te Ratschläge von Freunden 
oder Verwandten plötzlich 
mehr Gewicht haben als 
fundierte Fachmeinungen? 
Willkommen in der Welt 
der Schattenberater.

Wer sind Schattenberater?
Schattenberater sind Men-
schen im Umfeld von 
Eigentümern oder Kaufinte-
ressenten, die sich berufen 
fühlen, beratend zur Seite 
zu stehen. Oft mit besten 
Absichten – manchmal mit 
Halbwissen. Die Freundin, 
die „auch schon mal ein 
Haus verkauft hat“. Der 
Cousin, der „den Markt 
kennt“. Oder der Nachbar, 
der sagt: „Unter 700.000 
brauchst du gar nicht anzu-
fangen!“ – ohne Grundriss, 
Zustand oder Lage zu 
kennen.

Gut gemeint sind diese 
Einflüsterungen – jedoch 
selten hilfreich. Viel öfter 
sorgen sie für Unsicherheit, 
Zweifel – und manchmal 
sogar für das Scheitern von 
Verhandlungen, die eigent-
lich kurz vor dem 
Abschluss standen.

Einfluss ohne Verantwor-
tung
Das Problem: Schattenbera-
ter tragen keine Verantwor-

tung für ihre Aussagen. Sie 
unterschreiben keinen Kauf-
vertrag, sitzen nicht beim 
Notar und tragen keine 
Folgen, wenn ein Deal 
platzt. Ihre Meinungen 
beruhen meist auf persönli-
chen Erfahrungen, Halb-
wissen oder Hörensagen. 
„In Hamburg steigen die 
Preise wieder!“ – vielleicht. 
Doch entscheidend ist: Was 
bedeutet das für genau 
dieses Haus, in dieser 
Straße, in diesem Zustand?

Ein Beispiel aus der 
Praxis
Ein Verkäufer hatte sich mit 
einem Interessenten auf 
einen fairen Preis geeinigt – 
ein Win-win für beide 
Seiten. Dann mischte sich 
die Schwester ein: „Für den 
Preis würde ich das nie 
verkaufen.“ Drei Wochen 
später sprang der Käufer ab. 
Neue Angebote drückten 
das Preisniveau. Am Ende 
wurde die Immobilie sechs 
Monate später für
25.000 € weniger verkauft.

Psychologie des Ratsu-
chens
In unsicheren Situationen 
suchen Menschen Rat – 
selbst dann, wenn Kompe-
tenz nur vermutet wird. 
Doch Erfahrung ersetzt 
keine aktuelle Marktkennt-
nis. Besonders problema-
tisch wird es, wenn Schat-
tenberater aktiv eingreifen: 
Anrufe beim Makler, Kon-
taktaufnahme mit Interes-
senten, Nachverhandlungen. 
Vertrauen bröckelt, Unsi-
cherheit wächst – und oft 
ziehen sich beide Seiten 
zurück.

Der Markt ist kein 
Bauchgefühl
Immobilienpreise folgen 
klaren Rahmenbedingun-

gen: Lage, Zustand, Ener-
gieeffizienz, Nachfrage. Wer 
„sein“ Haus höher ansetzt, 
weil der Nachbar angeblich 
mehr bekommen hat, 
riskiert die Wunschpreisfal-
le – und wird vom Markt 
ignoriert.

Was tun?
Austausch ist erlaubt, aber
für einen erfolgreichen 
Verkauf braucht es einen 
klaren Weg: objektive Bera-
tung, nachvollziehbare 
Marktanalysen und offene 
Kommunikation – ohne 
Zwischenrufe von der 
Seitenlinie. Die besten 
Ergebnisse entstehen, wenn 
Verkäufer und Käufer 
gemeinsam am Tisch sitz

Fazit: Vertrauen ist gut, 
Klarheit ist besser.
Wer zu viele Stimmen ins 
Boot holt, riskiert, den Kurs 
zu verlieren.

Wer zu viele Stimmen ins 

Setzen Sie auf professionel-
le Beratung – und auf Ihr 
eigenes Gefühl. Aber lassen 
Sie Schatten nicht das 
Steuer übernehmen.

Lust auf Klarheit statt 
Nebel?
Vereinbaren Sie ein kosten-
loses und unverbindliches 
Erstgespräch – für eine 
objektive Bewertung und 
einen strukturierten 
Verkaufsprozess. Ohne 
Schatten, dafür mit klarer 
Linie.





Anzeige

Manchmal kommt alles auf 
einmal. Man schaut eigent-
lich nur – rein interessehalber,
wie man so sagt – und dann 
steht es da: das Traumhaus. 
Die Lage stimmt, das Ge-
fühl stimmt – einfach alles.  
Nur ein Haken: Das alte Zu-
hause ist noch nicht verkauft.

Genau das war die Aus-
gangssituation bei einer unse-
rer Kundinnen. Sie hatte den 
Zuschlag für ihr neues Haus 
bereits in der Tasche, muss-
te aber ihr jetziges Zuhause
noch veräußern – und das am 
besten zügig, sicher und zum 
richtigen Preis. In diesem 
Moment kamen wir ins Spiel.

Schnelligkeit durch  
Struktur

Viele Verkäufer unterschät-
zen, wie entscheidend Vorbe-
reitung und vollständige Un-
terlagen für den erfolgreichen 
Verkauf sind. Bei unserer 
Kundin war das der Schlüs-
sel: Während andere Anbie-
ter noch fehlenden Grund-
rissen oder Energieausweisen 
hinterherliefen, konnten wir 
mit einem vollständigen, ge-
prüften Datensatz starten – 
keine Nachfragen, keine Ver-
zögerungen, kein Risiko.

Diese Gründlichkeit ist 
kein Zufall, sondern Teil un-
seres Systems. Wir gehen erst 
in den Markt, wenn alle Un-
terlagen vollständig und ge-
prüft sind – vom Grund-
buchauszug über Bauzeich-
nungen bis hin zu Moder-
nisierungsnachweisen. Das 
spart später wertvolle Zeit 

und sorgt dafür, dass Kaufin-
teressenten sofort alle Ant-
worten erhalten.

Vermarktung mit Weitblick
Doch Daten allein verkau-

fen kein Haus. Entscheidend 
ist, wie man das Objekt prä-
sentiert. Bei IMMO Holm 
setzen wir auf eine hochwer-
tige, emotionale und zugleich 
klare Objektpräsentation – 
mit professionellen Fotos, Im-
mobilienvideos, 3D-Grund-
rissen und aussagekräftigen 
Exposés. Nur so entsteht das, 
was wir den „Wow-Effekt“ 
nennen – das gute Gefühl 
schon beim ersten Blick.

Parallel dazu sorgen wir 
mit gezielten Kampagnen in 
allen wichtigen Immobilien-
portalen und über Social Me-
dia für maximale Reichweite 
– online wie in der Region. 
Denn die besten Ergebnisse 
entstehen immer dann, wenn 
klassische und digitale Wege 
Hand in Hand gehen.

Teamwork mit dem Notariat
Schnelligkeit endet bei uns 

nicht mit dem ersten Besichti-
gungstermin. Gerade bei zeit-
kritischen Fällen, in denen ein 
neues Haus bereits reserviert 
ist, zählt jedes Detail. Wir ar-
beiten eng mit den Notariaten 
zusammen, klären besonde-
re Vertragsbestandteile vorab 
und schaffen so Sicherheit für 
Käufer und Verkäufer glei-
chermaßen.

Im Fall unserer Kundin wa-
ren wir vor dem Notartermin 
des neuen Hauses bereits mit 
der Beurkundung des alten 
fertig – das nenne ich Timing.
Erfolgreiche Abläufe,  
starkes Netzwerk

Solche Ergebnisse sind 
kein Zufall. Wir greifen auf 
bewährte Prozesse, verlässli-
che Dienstleister und Nota-
re zurück, mit denen wir seit 
Jahren erfolgreich zusammen-
arbeiten. Wenn es also einmal 
richtig schnell gehen muss, 

sind wir sofort zur Stelle – 
mit kurzen Wegen, klaren 
Abläufen und Partnern, die 
wissen, worauf es ankommt. 
Das Zusammenspiel aus Er-
fahrung, Struktur und ein-
gespieltem Netzwerk sorgt 
dafür, dass auch komplexe 
Übergaben reibungslos funk-
tionieren.

Das Ergebnis:

• Verkauf über den Erwar-
tungen 

• Notartermin noch vor der 
neuen Beurkundung 

• reibungslose Abwicklung 
ohne Stress 

• glückliche Käufer – und 
eine überglückliche Verkäu-
ferin

Das neue Traumhaus wur-
de möglich, weil der Verkauf 
perfekt vorbereitet war – mit 
Struktur, Geschwindigkeit 
und echter Sorgfalt.

Butter bei die Fische:
Wer sein Traumhaus ge-

funden hat, aber noch verkau-
fen muss, braucht einen Mak-
ler, der nicht nur schnell, son-
dern sorgfältig, strukturiert 
und verlässlich arbeitet – und 
ein Netzwerk, das in jedem 
Moment funktioniert. Denn 
Tempo entsteht nicht durch 
Hektik, sondern durch Vor-
bereitung.

IMMO Holm – ehrlich, 
direkt, verlässlich. Damit Ihr 
neues Zuhause nicht nur ein 
Traum bleibt.
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Kiek mol: Vorsicht Schattenberater - wie ein erfolgreicher Verkauf scheitern kann
Anzeige

Ein Hausverkauf ist kein 
Spaziergang. Er verlangt 
Fakten, Fingerspitzengefühl 
– und klare Kommunikati-
on. Doch was passiert, 
wenn plötzlich Dritte mit- 
mischen? Wenn gut gemein-
te Ratschläge von Freunden 
oder Verwandten plötzlich 
mehr Gewicht haben als 
fundierte Fachmeinungen? 
Willkommen in der Welt 
der Schattenberater.

Wer sind Schattenberater?
Schattenberater sind Men-
schen im Umfeld von 
Eigentümern oder Kaufinte-
ressenten, die sich berufen 
fühlen, beratend zur Seite 
zu stehen. Oft mit besten 
Absichten – manchmal mit 
Halbwissen. Die Freundin, 
die „auch schon mal ein 
Haus verkauft hat“. Der 
Cousin, der „den Markt 
kennt“. Oder der Nachbar, 
der sagt: „Unter 700.000 
brauchst du gar nicht anzu-
fangen!“ – ohne Grundriss, 
Zustand oder Lage zu 
kennen.

Gut gemeint sind diese 
Einflüsterungen – jedoch 
selten hilfreich. Viel öfter 
sorgen sie für Unsicherheit, 
Zweifel – und manchmal 
sogar für das Scheitern von 
Verhandlungen, die eigent-
lich kurz vor dem 
Abschluss standen.

Einfluss ohne Verantwor-
tung
Das Problem: Schattenbera-
ter tragen keine Verantwor-

tung für ihre Aussagen. Sie 
unterschreiben keinen Kauf-
vertrag, sitzen nicht beim 
Notar und tragen keine 
Folgen, wenn ein Deal 
platzt. Ihre Meinungen 
beruhen meist auf persönli-
chen Erfahrungen, Halb-
wissen oder Hörensagen. 
„In Hamburg steigen die 
Preise wieder!“ – vielleicht. 
Doch entscheidend ist: Was 
bedeutet das für genau 
dieses Haus, in dieser 
Straße, in diesem Zustand?

Ein Beispiel aus der 
Praxis
Ein Verkäufer hatte sich mit 
einem Interessenten auf 
einen fairen Preis geeinigt – 
ein Win-win für beide 
Seiten. Dann mischte sich 
die Schwester ein: „Für den 
Preis würde ich das nie 
verkaufen.“ Drei Wochen 
später sprang der Käufer ab. 
Neue Angebote drückten 
das Preisniveau. Am Ende 
wurde die Immobilie sechs 
Monate später für
25.000 € weniger verkauft.

Psychologie des Ratsu-
chens
In unsicheren Situationen 
suchen Menschen Rat – 
selbst dann, wenn Kompe-
tenz nur vermutet wird. 
Doch Erfahrung ersetzt 
keine aktuelle Marktkennt-
nis. Besonders problema-
tisch wird es, wenn Schat-
tenberater aktiv eingreifen: 
Anrufe beim Makler, Kon-
taktaufnahme mit Interes-
senten, Nachverhandlungen. 
Vertrauen bröckelt, Unsi-
cherheit wächst – und oft 
ziehen sich beide Seiten 
zurück.

Der Markt ist kein 
Bauchgefühl
Immobilienpreise folgen 
klaren Rahmenbedingun-

gen: Lage, Zustand, Ener-
gieeffizienz, Nachfrage. Wer 
„sein“ Haus höher ansetzt, 
weil der Nachbar angeblich 
mehr bekommen hat, 
riskiert die Wunschpreisfal-
le – und wird vom Markt 
ignoriert.

Was tun?
Austausch ist erlaubt, aber 
für einen erfolgreichen 
Verkauf braucht es einen 
klaren Weg: objektive Bera-
tung, nachvollziehbare 
Marktanalysen und offene 
Kommunikation – ohne 
Zwischenrufe von der 
Seitenlinie. Die besten 
Ergebnisse entstehen, wenn 
Verkäufer und Käufer 
gemeinsam am Tisch sitz

Fazit: Vertrauen ist gut, 
Klarheit ist besser.
Wer zu viele Stimmen ins 
Boot holt, riskiert, den Kurs 
zu verlieren.

Wer zu viele Stimmen ins 

Setzen Sie auf professionel-
le Beratung – und auf Ihr 
eigenes Gefühl. Aber lassen 
Sie Schatten nicht das 
Steuer übernehmen.

Lust auf Klarheit statt 
Nebel?
Vereinbaren Sie ein kosten-
loses und unverbindliches 
Erstgespräch – für eine 
objektive Bewertung und 
einen strukturierten 
Verkaufsprozess. Ohne 
Schatten, dafür mit klarer 
Linie.




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Es ist weiter 
immer Mitt-
woch von  
16 -18 Uhr 
geöffnet.

Man findet 
die Bücherei im Roßsteert 6. 

Karin Dettlaff und 
Karina Hansson

Aus der Bücherei

Michael Tsokos

Mit kalter Hand
Ein Rechtsmedizin-Thriller 
Der neue Band der SPIE-
GEL-Bestseller Thriller-Reihe
Sabine Yao muss diesmal ihre 
rechtsmedizinische Expertise 
in der Sonderkommission um 
Profiler Milan Hasanovic ein-
bringen, die die Ermittlungen 
zum »Pferderipper von Lübars« 
übernommen hat. Die Befürch-
tung, dass der brutale Täter 
früher oder später von Tieren 
auf Menschen umschwenkt, 
ist mehr als begründet. Noch 
von allen unbemerkt, plant ein 
online-süchtiger Mann in ei-
ner schäbigen Pankower Ein-
zimmerwohnung, seine bar-
barischen Fantasien erneut in 
die Wirklichkeit umzusetzen. 
Auf einer Erotik-Plattform für 
Männer bahnt er eine Verab-
redung für ein tödliches Ren-
dezvous mit seinem nächsten 
Opfer an. Zeitgleich werden an 
verschiedenen Orten über Ber-
lin verteilt Leichenteile gefun-
den.

Jens Schumacher

Lesen NERVT! –  
Bücher? Weg damit!
Lustiges und interaktives 
Erstlesebuch ab 7 Jahren für 
Mädchen und Jungen, die  
Bücher normalerweise doof 
finden

Ach, du Graus! Es gibt Halb-
jahreszeugnisse und Lotta und 
Cheyenne sind nicht begeistert. 
Um ihre Deutschnoten zu ver-
bessern, gibt es für die beiden 
nur eine Lösung: Sie müssen in 
die Schülerzeitung-AG eintre-
ten. Während Cheyenne schon 
davon träumt, die Witze-Sei-
te zu befüllen, möchte Lotta 
am liebsten Artikel über Tie-
re schreiben. Stattdessen sol-
len sie einen Lehrer intervie-
wen. Langweilig! Doch dann 
kommen Lotta und Cheyenne 
einer echten Dealerin auf die 

Spur! Endlich haben sie die 
Chance zu richtigem, infestati-
ven Journalismus (oder wie das 
heißt). Blöd nur, dass die Dea-
lerin aussieht wie ihre Lehrerin 
Frau Kackert …

Karoline Kneberwecht hat die 
Nase voll! Von Büchern, Bü-
chertrampeln, die ständig Bü-
cher ausleihen und lesen wol-
len, und von Buchstaben und 
Wörtern ganz generell. Des-
wegen beschließt sie auszu-
wandern – an den einzigen 
Ort, wo es keine Bücher gibt 
und niemand ihr auf die Nee-
erven geht: auf den Mond! Ge-
sagt, getan: Zusammen mit ih-
rem Bücherskorpion Zwicko 
baut sich Karoline eine Rakete 
und hebt ab … Doch der son-
derbare und fremdartige Ort, 
an dem sie landet, erfüllt ihre 
Hoffnungen nicht – denn auch 
hier gibt es Bücher! Was hat es 
mit dem Geheimnis der Mond-
bücher auf sich?

Karoline Kneberwecht ist was 
Dummes passiert: Obwohl 
sie Lesen total doof findet, hat 
sie sich von der eingebildeten 

Alice Pantermüller  (Autor), 
 Daniela Kohl (Illustrator)

Mein Lotta-Leben 
Sei kein Trottel, Axolotl

Sabine Yao muss immer tie-
fer in die düsteren Gefilde der 
menschlichen Seele hinabstei-
gen, um die labyrinthischen 
Abgründe einer kranken Psy-
che ergründen zu können . . .
Beklemmend authentisch: 
Wie in den Vorgängern »Mit 
kalter Präzision« und »Mit 
kaltem Kalkül« sind wir mit 
Michael Tsokos, dem be-
kanntesten Rechtsmediziner 
Deutschlands, mittendrin im 
nervenaufreibenden Alltag am 
Seziertisch - ebenso wie in ei-
nem komplexen Kriminalfall 
für das BKA!

Jens Schumacher

Lesen NERVT! – Bücher? 
Voll anstrengend!
Lustiges und interaktives 
Erstlesebuch ab 7 Jahren für 
Mädchen und Jungen, die Bü-
cher normalerweise doof fin-
den

Spinnendame Lambada über-
reden lassen, an einer Buch-
stabenmeisterschaft teilzuneh-
men. Ausgerechnet!
Und nun braucht Karoline 
Hilfe –  deine  Hilfe. Denn um 
den Wettbewerb zu gewin-
nen, muss sie allerlei sportli-
che Aufgaben rund ums Lesen 
und Buchstabieren lösen. Kann 
Karoline Buchstabenmeiste-
rin werden – und hat am Ende 
vielleicht sogar ein bisschen 
Spaß dabei …?

Andreas Gruber

Herzfluch
Thriller — Der neue gro-
ße Thriller des Nr. 1-SPIE-
GEL-Bestsellerautors
Eine verschwundene Frau und 
eine Insel, die ein tödliches Ge-
heimnis birgt ...
Die Wiener Privatdetektivin Ele-
na Gerink ist auf der Suche nach 
einem zu Unrecht freigesproche-
nen Mörder, der sich vor fünf-
zehn Jahren ins Ausland abge-
setzt hat. Nach schwierigen Re-
cherchen führt sie der Fall schließ-
lich nach Griechenland. Dorthin 
sind auch Elenas Mann Peter 
und sein Kollege Dino Scatoz-
za unterwegs – beides Entfüh-
rungsspezialisten des österrei-
chischen BKA. Unter Zeitdruck 
versuchen sie eine vermisste jun-
ge Urlauberin zu finden, die zu-
letzt auf einer Party der Athener 
High-Society gesichtet wurde. 
Als sich die Spuren beider Fälle 
auf einer kleinen griechischen 
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Lesen Sie die digitale 
Blätterausgabe der  

Hoseldörper Norichten  
unter  

www.haseldorfer- 
Nachrichten.de

Constanze von Kitzing und 
Markus Reyhani

10 kleine Miesepeter
Ein Gute-Laune-Buch für alle 
kleine Miesepeter!
Wie gut, dass gegen jede Mie-
sepetrigkeit ein Kraut gewach-
sen ist: Mit Freunden lachen, 
sich vertragen, kuscheln und 
in den Arm nehmen. So wird 
aus jedem Miesepeter wieder 
ein Sonnenschein und die gute 
Laune kehrt zurück. Eine ra-
sante Geschichte in Reimen 
voller schmollender Zicklein, 

Foto: Pixabay

Privatinsel kreuzen, ermitteln 
Elena, Peter und Dino dort ge-
meinsam weiter … und werden 
in die düstere Vergangenheit der 
Insel hineingezogen.

Eva-Maria Bast

Der Schmuckpalast – 
Antoinette und das Fun-
keln der Edelsteine
Die Magie der Edelsteine 

Antoinette und Louis-François 

Cartier erfüllen sich einen Traum: 

Sie eröffnen ihr Juweliergeschäft 

in der Nähe des prestigeträchti-

gen Palais Royal. Nach unruhi-

gen Zeiten bricht unter Kaiser 

Napoleon III. eine neue Ära für 

die Pariser Juweliere an, und der 

Laden der Cartiers wird schon 

bald zu einer exquisiten Adres-

se. Dann wird Louis-François 

mit der Umarbeitung der Kron-

juwelen betraut, und Antoinet-

te entwirft fieberhaft Schmuck-

stücke für die Kollektion Car-

tier. Kann sie mit ihren außer-

gewöhnlichen Kreationen die 

Kaiserin Eugénie überzeugen? 

Inspiriert von der Erfolgsge-

schichte der Schmuckdynas-

tie Cartier

Freida McFadden

Der Freund - Ist er dein 
Traumpartner oder dein 
Killer?
Thriller - Der SPIE-
GEL-Nr.1-Bestseller. Von der 
Autorin des Weltbestsellers 
‚Wenn sie wüsste

Du suchst nach dem perfek-
ten Mann. Er nach dem perfek-
ten Opfer.

G Ä RT N E R E I  D I E N ST L E I ST U N G E N
IHR GARTEN IN BESTFORM – PROFESSIONELL GEPFLEGT!

Alles aus einer Hand – 
zuverlässig & professionell
• Heckenschni�
• Grünflächenpflege
• Pflasterarbeiten
• Baum- und Strauchschni�
• Unkrautentfernung & Beetpflege
• Gartenneugestaltung & Bepflanzung

RUFEN SIE AN – 

IHR GARTEN WIRD 

ES IHNEN DANKEN!

LDM - Service
Inh. Leonhard-Deon Moissé
Baumschulenweg 2 • 25436 Tornesch
Mobil: 0173-9138371
idm.Services.gala@gmail.com

- bei Empfehlung bis 15% Rabatt

bockiger Eselchen und brum-
miger Bären, die die Gefühls-
welt von Kindern wunderbar 
widerspiegelt.

Sydney Shaw hatte immer Pech 
mit ihren Dates. Bis sie Tom 
traf. Tom scheint perfekt: Er ist 
charmant, attraktiv und arbei-
tet als Arzt in einem Kranken-
haus. Dann erschüttert der bru-
tale Mord an einer Frau die Stadt. 
Die Polizei tippt auf einen Seri-
entäter, der sich mit seinen Op-
fern zu einem Date verabredet, 
bevor er zuschlägt. Sydney soll-
te sich sicher fühlen. Schließlich 
hat sie Tom. Warum hat sie nur 
das Gefühl, dass mit ihm etwas 
nicht stimmt? Jemand beobach-
tet sie auf Schritt und Tritt. Sie 
muss der Wahrheit schnell auf 
die Spur kommen - sonst könn-
te sie das nächste Opfer sein . . .
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Kirchen in Geest und Marsch

Ev.-Luth. Kirchengemeinde Haselau  
Heilig-Dreikönigskirche 

Haselau Dorfstraße 18, 25489 Haselau  
Tel.: 04122 8011 
Fax: 04122 8012  
kirche-haselau@foni.net · www.kirche-haselau.de 

Ev.-Luth. Kirchengemeinde Moorrege-Heist  
St. Michaelis Kirche Moorrege 

Kirchenstraße 55, 25436 Moorrege  
Tel.: 04122 81111  
Fax: 04122 967750  
kgm-moor-heist@versanet.de · www.kirche-moorrege-heist.de

St. Gabriel Kirche Haseldorf  
Gemeinde St. Gabriel Haseldorf und Hetlingen 

Marktplatz 4, 25489 Haseldorf  
Büro: Tel.: 04129/241   
Fax: 04129/975447  
www.kirche-haseldorf.de 

Sprechzeiten: Montags: 8.00 - 12.00 Uhr  
Dienstags 8.00 - 12.00 Uhr und 14.00 - 17.00 Uhr  
Donnerstags 8.00 - 12.00 Uhr  
Mittwoch + Freitag geschlossen 

Ev.-Lutherische Kirchengemeinde Wedel 
Gemeindezentrum Holm, Martin-Luther Kirche  

Steinberge 18, 25488 Holm 
Tel. 04103-82092 oder -918103 
schmidtpott@kirchengemeindewedel.de 
Mittwoch + Freitag geschlossen 

Katholische Kirchengemeinde Heilig Geist

St. Marien Wedel
Mühlenweg 4, 22880 Wedel 
www.heilig-geist-wedel.de 
Tel.: 04103-21 54, Fax: 04103-84 34 5 
katpfawe@web.de

Christkönig Uetersen
Sophienstraße 12-14, 25436 Uetersen 
www.heilig-geist-wedel.de 
Tel. 04122-4 50 50, Fax: 04122-90 02 59 
m.foehlisch@christkoenig-uetersen.de

Impressum
Hoseldörper Norichten
Mitteilungsblatt der Gemeinde  
Haseldorf
Erscheinungsweise: 4 x Jährlich 
Auflage: 2500 Exemplare 
Verteilung an alle Haushalte in  
Haseldorf, Auslage in Haselau  
und Neuendeich, im Bürgerbüro usw.
Herausgeber: Günter Nichts Werbeberatung
Blink 13 · 25491 Hetlingen
Tel.: 04103 / 1 80 05 37
guenter.nichts@t-online.de 
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Für unverlangt eingesandte Manuskripte und 
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Namen oder Buchstaben gekennzeichnete Ar-
tikel müssen nicht der Meinung der Redaktion 
entsprechen. Für telef. aufgegebene Anzeigen 
wird keine Haftung übernommen. Von uns 
entworfene Anzeigen oder Texte bleiben auch 
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Verwendung, Ablichtung, Vervielfältigung 
oder Veröffentlichung in anderen Zeitungen 
bedarf der ausdrücklichen Genehmigung.

Redaktions- und Anzeigenschluss für die 
nächste Ausgabe ist der 5. 6 2026

Michéle Kleinworth

Bis ins hohe Alter im eigenen Zuhause 

SENIOREN-ASSISTENZ
für Holm, Wedel & Umgebung

Hetlinger Str. 4  · 25488 Holm  ·  Mobil: 01514 / 123 33 90 
E-Mail: seniorenassistenz-kleinworth@gmx.de
www.die-senioren-assistenten.de/michele-kleinworth 

• ergänzende Hilfe wünschen
• im eigenen Zuhause 
 wohnen bleiben wollen

Meine Dienstleistung ist für Senioren, die: 

Abrechnung mit den Kassen ab Pflegegrad 1!

mit der

• sich allein fühlen
• mehr vom Leben wollen
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WICHTIGE ADRESSEN UND TELEFONNUMMERN

ÄRZTE

Praxis Haseldorf 
Antje Klein 
Dr. Simon Porschek 
Dr. Christna Quellmann 
Haseldorf, Kamperrege 11,  
Tel.: 04129 / 292

Dr. med. Ella Lioznova  
Dr. med. Lebedeva  
Holm, Twiete 5   
Tel.: 04103 / 5054

Ärztehaus Heist 
Dr. med. André Plümer 
Dr. med. Sabine Wedekind 
Dr. med. Silke Renner 
Heist, Lehmweg 51a   
Tel.: 04122 / 82230

Dr. med. Nicoletta L. Dancau  
Moorrege, Wedeler Chaussee 43  
Tel.: 04122 / 853737 

ZAHNÄRZTE

Carsten Pook 
Hauptstraße 25, Holm,  
Tel.: 04103 / 88684

Dr. Jürgen Schakat  
Lehmweg 53, Heist  
Tel.: 04122 / 83318 

TIERARZT 

Kleintierzentrum Uetersen  
Kleiner Sand 99 
25436 Uetersen 
Tel.: 04122 / 901403

APOTHEKEN
Elbmarsch-Apotheke 
Maria Mowinski 
Lehmweg 51, Heist  
Tel.: 04122 / 82050

Apotheke An der Alten 
Schmiede  
Catharina Schulz 
Hetlinger Straße 1, Holm 
Tel.: 04103 / 87575 

KRANKENHÄUSER
Regio-Klinikum Elmshorn 
Agnes-Karll-Allee 2 
25337 Elmshorn 
Telefon 04121 / 798-0

Regio-Klinikum Pinneberg 
Fahltskamp 74 
25421 Pinneberg 
Telefon 04101/ 217-0

Ärztlicher Notdienst  
116117 

AMT GEEST UND 
MARSCH SÜDHOLSTEIN

Holm,  Moorrege,  Heist, 
Neuendeich, Heidgraben, 
Groß Nordende, Appen,  
Hetlingen, Haseldorf, Haselau

Wedeler Chaussee 21,  
25492 Heist

Telefon: 04122 – 854 – 0 
Telefax: 04122 – 854 – 140
Alle E-mail-Adressen fin-
den Sie auf: www.amt-geest- 
und-marsch-suedholstein.de
Mo. - Fr. 8:00 - 12:00 Uhr
Mo. 14:00 - 18:00 Uhr
weitere Sprechzeiten nach  
Vereinbarung

Bürgermeister:  
Daniel Kullig
daniel.kullig@bfh-haseldorf.de    
Mobil 0152-55300162

Apotheke
an der Alten

Schmiede

Hauptstraße 37 
 25489 Haseldorf

 Telefon 04129/955933
 www.speer-raeume.de

      speer_moebel cs
-d

es
ign

.de

UNSER HANDWERK.
DEINE TISCHLEREI.
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Wedels Erlebnisbad 
& Wellnessoase

Freude zu Ostern

Mit der BADEBUCHT in den Frühling
Blätterkrokant- Ostereier oder Schoko- Osterhasen? Eierlikör?  
Zugegeben: All das kann man schenken, aber auch ein paar 
schöne Stunden in der BADEBUCHT!

Die BADEBUCHT
Am Freibad 1 · 22880 Wedel
Telefon: 04103 / 9147-0 · Fax: 04103 / 9147-57 www.badebucht.de


